28/8/18 PIACERE DE LA VITA

Martin Sarachaga — Un apellido con mas de 80
anos junto al arte

agosto 28, 2018 adminArte

Los comienzos tuvieron como protagonista a Juan Daniel Sarachaga, el 6 de julio de de 1938, quién
advirtio, en ese momento, el enorme potencial que existia en las subastas de arte. Asi, comenzaron a
organizar importantes subastas, que se convirtieron en grandes eventos sociales. Se destacaron
entonces las subastas del Dr. José Arce en la actual sede del Museo Julio Argentino Roca, donde se
exhibieron un Picasso y un Renoir.

En 1968 se realiz6 un convenio con el Hotel Alvear, y se abrié una nueva etapa, con dos subastas
excepcionales: Leticia Vega de Vigil y José Ledn Pagano. En esos afios se hicieron eventos
memorables, entre los que se destaco la subasta de Guillermo Kraft y la de la coleccién Gonzélez
Garafo.

A fines de los ochenta, se incorporé la seccion de plateria colonial y criolla, donde se destacaron las
subastas de Elisa Pefia, Gustavo Barreto, Anasagasti, Gonzélez Alzaga y Victoria Aguirre, como asi
también las de la familia Moretoén, la coleccion de pintura argentina mas importante que vendio la

Casa, en septiembre de 1993. En esta subasta que presidié Martin Sarachaga padre la compra mas
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rutilante fue la realizada por Fundaciéon Costantini, que adquirié por U$S 324.000, un 6leo de Emilio
Pettoruti titulado “La Cancion del Pueblo®, que actualmente se exhibe en el MALBA.

Exhibicion y subasta, a fines de septiembre

Los tiempos siguen cambiando y la empresa Martin Sarachaga acompafa estos cambios con gran
profesionalismo y nuevas ideas, enfrentando con impetu y responsabilidad los nuevos desafios del
arte en el siglo XXI.

Martin Sarachaga, actual CEO & Director de la Casa que lleva su nombre, es quien maneja estos
nuevos desafios, acercando el arte a publicos heterogéneos y adaptandose a las nuevas plataformas
de comunicacion.

“Hay que perder el miedo a acercarse al arte y a las subastas. Son experiencias entretenidas, donde
se puja por obras de arte y se genera un clima competitivo al cual puede acercarse cualquiera y
llevarse por 500 délares una obra Unica. No hace falta ser un erudito para comprar arte, sino que te

guste”, enfatiza Martin Sarachaga encargado de bajar el martillo en cada una de estas experiencias
Unicas.

Seguramente la mejor manera de celebrar ocho décadas exhibiendo y subastando arte sea,
justamente, trabajando. Por ello, entre fines de septiembre y principios de octubre la Casa presentara
una Exhibicion y posterior Subasta.

Cabe destacar que en una subasta de arte hay mucho mas que cuadros de pintores reconocidos, ya
gue se pueden encontrar libros y mapas antiguos, esculturas de los grandes maestros argentinos,
documentos histdricos, esculturas de marmol, arte oriental, plateria colonial y criolla y actualmente,
también vinos de guarda.

Para mas informacion:
www.martinsarachaga.com
Rodriguez Pefia 1778
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ACTUALIDAD

Como invertir en arte:
consejos para
principiantes

Por Martin Sarachaga
03 de Septiembre 2018 - 08:42hs

En arte, como en todos los sectores de la economia, existen inversiones de bajo, medio y alto
riesgo. El inversor de alto riesgo debera contar con dinero que decida tener inmovilizado por un
cierto periodo de tiempo. Debera tener en cuenta que el retorno de la inversion, en muchos
casos, se concretara en el largo plazo. Este tipo de inversién requiere un analisis sobre qué
artistas y qué periodos de sus obras se quieren cubrir.

Un punto importante y que no siempre es tenido en cuenta, es evaluar quién quedara a cargo del
acervo del artista, ya que una mala gestion posterior a la muerte de los mismos influira
directamente en el valor economico de las obras.

Para este tipo de riesgo, la clave es, en mi opinion, no elegir un solo artista sino la mayor cantidad
posible, de la generacion en la cual se quiera invertir.


https://www.bigbangnews.com/seccion/actualidad/

Es sugerible, para este grupo, elegir artistas jovenes o de mediana edad, de quienes se espere
un sostenido crecimiento y con posibilidades de proyectarse internacionalmente.

En este segmento recomiendo un asesoramiento personalizado con expertos en la materia que
acompafiaran el analisis y toma de decisiones.

En el caso del inversor de bajo riesgo, ya no lo evaluaremos como una inversién propiamente
dicha, sino que deberiamos pensar el arte como una reserva de valor.

En estos casos deberiamos concentrarnos en artistas consagrados, con un valor histérico de
mercado sostenido en el tiempo.

Este grupo debera siempre tener en cuenta que el mayor rédito sera disfrutar las obras por su
valor pictorico por el periodo de tiempo que estén en su poder, ya que al momento de venderlas
el precio de venta seguramente no habra fluctuado demasiado respecto del valor de compra.

Finalmente las personas que elijan un riesgo medio, deberan diversificar su inversién teniendo en
cuenta los parametros definidos para el alto y el bajo riesgo, otorgandole el porcentaje de unoy
otro adecuado a su perfil e intereses.

*CEO de Martin Sarachaga Subastas

https://www.bigbangnews.com/actualidad/Como-invertir-en-arte-consejos-para-principiantes--20180903-
0002.html
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Consejos para quienes quieran invertir en arte

Martin Sarachaga
* Por Martin Sardchaga, CEO de Martin Sarachaga Subastas
En arte, como en todos los sectores de la economia, existen inversiones de bajo, medio y alto riesgo.

El inversor de alto riesgo debera contar con dinero que decida tener inmovilizado por un cierto periodo de tiempo y
tener en cuenta que el retorno de la inversion, en muchos casos, se concretara en el largo plazo. Este tipo de
inversion requiere un andlisis sobre qué artistas y qué periodos de sus obras se quieren cubrir. Un punto importante y
gue no siempre es tenido en cuenta, es evaluar quién quedara a cargo del acervo del artista, ya que una mala gestion
posterior a la muerte de los mismos influird directamente sobre el valor econédmico de las obras. Para este tipo de
riesgo, la clave es, en mi opinidn, no elegir un solo artista sino la mayor cantidad posible, de la generacion en la cual
se quiera invertir. Es sugerible, para este grupo, elegir artistas jévenes o de mediana edad, de quienes se espere un
sostenido crecimiento y con posibilidades de proyectarse internacionalmente. En este segmento recomiendo un
asesoramiento personalizado con expertos en la materia que acompafaran el andlisis y la toma de decisiones.

En el caso del inversor de bajo riesgo, ya no lo evaluaremos como una inversion propiamente dicha, sino que
deberiamos pensar el arte como una reserva de valor. En estos casos habria que concentrarse en artistas
consagrados, con un valor histérico de mercado sostenido en el tiempo. Este grupo debera siempre tener en cuenta
que el mayor rédito sera disfrutar las obras por su valor pictdrico por el periodo de tiempo que estén en su poder, ya
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gue al momento de venderlas el precio de venta seguramente no habra fluctuado demasiado respecto del valor de
compra.

Finalmente, las personas que elijan un riesgo medio, deberan diversificar su inversion teniendo en cuenta los
parametros definidos para el alto y el bajo riesgo, otorgandole el porcentaje de uno y otro adecuado a su perfil
intereses.

Para conocer mas sobre este apasionante mundo los invito a participar de la proxima Exposicidon que tendremos,
entre el 28 de septiembre y el 3 de octubre; y a la posterior Subasta, entre el miércoles 4y el jueves 5 de
octubre.

Para més informacion, ingresar en www.martinsarachaga.com


http://www.martinsarachaga.com/
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“Todo el mundo cree que
el arte vive del millonario”

Compartir

Ambito Biz visito la casa de subastas Martin Sarachaga, en el barrio
portefio de Recoleta. En la charla hablé sobre el futuro negocio y como lo
afecta la crisis econdmica. Sus recuerdos familiares y los secretos de la
profesion.

Fuente: http://www.ambito.com/noticia.asp?id=932734

http://www.villalongahoy.com.ar/articulo.php?art=236c8d2149e8b843b7a5c9a
554b27c88
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“NOPODEMOS
TRASLADARTODA
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“TODO EL MUNDO
CREE QUE EL
ARTE VIVE DEL
MILLONARIO”

Ambito Biz visitd la casa de subastas Martin Sarachaga, en el barrio portefio
de Recoleta. En la charla hablé sobre el futuro negocio y cémo lo afecta la cri-
siseconémica. Sus recuerdos familiaresy los secretos de la profesion.

pais es mds bien de exportacion.
“Mi abuelo siempre decia que las
cosas vuelven asuorigen”, agrega.

La idea no es nueva y él losabe.
Estéa convencido de que ese es el
camino, pero considera que la Ar-
gentina sequedo atrasen la trans-
formacion. “No hace falta inventar
nada. Hay que copiar lo que ya
existe y funciona. Hay dos mons-
truos en nuestro sector: Sotheby’s
y Christie’s. Facturan u$s5.000 mi-
liones al aiio”. En cambio, el mer-
cado local que mueve entre u$s40
y u$s50 millones. Comparado con
Brasil y México, losdos gigantesde
laregion, el volumentambién esin-
mensamente menor. “Los argenti-
Nos siempre creemos que tenemos
que inventar todo y aci tenemos
dos megaempresas que hacen un
trabajo formidable y que van cre-
ciendo afo a afio, rompiendo ré-
cord de facturacion”, analiza.

Matias Ortega
mortega@ambito.com.ar

© Martin Sarachaga tiene toda
una vida dedicada al mercado de
las subastas. Practicamente des-
de que nacid pasé gran parte de su
tiempo en la casa que, bautizada
con el apellido familiar, fundé su
abuelo hace 80 afios, que luego tu-
vo al frente a su padre, y que hoy
maneja junto a sus hermanas. Lo
primeroque notaalguienquenoes
parte de este mundo al entrar ala
casa de subasta, ubicada en Rodri-
guez Pena 1778, es la acumulacion
de obras, muebles y demds objetos
en los salones y pasillos, cubiertos
de sabanas, cajas apiladas y encin-
tadas, y cuadros que van y vienen.
“Vivimos en mudanza permanen-
te. Entran y salen cuatro camiones
por semana. Es parte de nosotros.
Estamosacostumbrados...”, cuenta
este referente del negocioendialo-
go con Ambito Biz.

Sarachaga estudié economia,
aunque nuncatuvootrotrabajoque
no fuese el de la empresa familiar.
Inclusodesde chico participabadel
negocio y de las noches de subas-
tas, el climaxparaquienesestanen
el rubro. Desde hace 20 afos estdal
frente delacasa, tarea que compar-
tié con su tio hasta 2003, cuando
por diferencias sobre el rumbo a
tomar de cara al futuro decidieron
seguir cada uno su camino. “Hace
14 aios que nos dividimos. Fue en
funcién deloqueyocreiaquevenia
enelmundoy de la forma tradicio-
nal de trabajar. Yo crefa que entra-
bamos en el siglo XXI y habia que
afrontarlodeotramanera”, explica.
Su principal objetivo es llevar una

@ Direccién: Ricardo D'Aloia | Edicion: Leandro Ferreyra

“Enestain-
dustriaenla
Argentinaesta-
mos bastante
atrasadostec-
nolégicamente
ytenemos que
avanzar”.

IGNACIO PETUNCHI

operacion de tradiciones centene-
rias hacia la eradigital.

SUBASTA 4.0

“En esta industria en la Argen-
tina estamos bastante atrasados
tecnolégicamente y tenemos que
avanzar. Ese es el desafio que creo
quevieneen los préximos 10 afos”,
sostiene Sarachaga. En esecamino
se asocid con una galeria e imple-
mentoel conceptodesmart gallery
para poder internacionalizarse y
exportar. Y es que hoy las herra-
mientas digitales permiten hacer
subastasonliney ademdslatenden-
ciade los tiltimos afios en nuestro

La impl ntacion de las su-
bastas online le dio a Sotheby’s y
Christie’sunaherramienta con do-
ble resultado. Por un lado, le dan
mayor dinamismo al mercado. En
tanto que también logran sortear
los periodos de receso de la activi-
dad, que son los meses de verano.
También han sumado el alquiler
desusespacios agalerias y crearon
institutos de ensefanza sobrearte.
Todo esto refuerza susingresos, ya
de por si millonarios.

TIEMPOS DECRISIS

En momentos en que el dolar
vuela, el arte no estd ajeno a la cri-
sis. Si bien es cierto que funciona
comoun refugiode valor, una mala
decision puede costar caro. Por eso
Sarachaga recomienda asesorarse
con expertos antes de tomar una
decision de compra. Los clasicos
siempre son una opcion segura,
pero un artista en ascenso puede
revalorizarse con el tiempo y traer
grandes beneficios. Para las casas
desubasta el desafio hoy esacercar
la oferta a la demanda, porque en
tiempos de crisis el mercado no se
mueve como antes.

“Todo el mundo cree que el arte
vive del millonario, del que tiene
mayor poder adquisitivo. Gene-
ralmente esas personas son el
15%, que ya tiene de todo. Le po-
désvender unaodos obrasal afoa
un precio alto. Pero el mercado del
arte se mueve también mucho por
las cosas chicas, aunque acéd se ha
perdido un poco”, cuenta Saracha-
ga, que piensa que hay que traba-
jar para cambiar ese preconcepto
porque “el arte es para todos”. E
insiste: “La gente no entiende que
unaobra puede salirlo mismo que
una carterao untapado. Entonces
prefiere una lamina, cuando por la
mismaplatase podian comprar un

Fernando Yossini | Contacto: biz@ambito.com.ar

cuadro de un buen artista urugua-
yo, por ejemplo. Cuesta que dejen
decreeque el arte no esparaellos”.
Por ejemplo, en sus subastas se han
vendido en el tiltimo afio y medio
unas 200 piezas con precios que van
desde los u$s200 a los u$s500.

PASIONES

La oficina de Martin Sarachaga
refleja su amor por el arte y la his-
toria. Cuadros y esculturas deco-
ran las paredes, acompaiados de
recuerdos y fotos familiares, de su
padre,desuabuelo,yde susances-
tros. De hecho, tiene un grabado
emblematico de la Batalla de Case-
ros, de la que participé el bisabuelo
de su abuelo, quien fue amigo del
general José Maria Paz. Otras desus
pasiones son el deporte, el cine, el
teatro, y el vino. Pero no dudaen
asegurar que el momento en que
se siente pleno en su trabajo es la
noche de subasta. “Tres o cuatro
dias antes siento adrenalina y no
puedo dormir. Porque las subastas
searman en funcién de lo que uno
consigue, pero uno no sabe lo que
vaatener hastael momento en que
abre la exposicién. Me ha pasado
que dosdiasantes me hanllamado
y vendi fuera de catdlogo cuadros
de u$s180.000”, recuerda.

Antes, el otro momento clave es
latasaciéndelasobras. Adiferencia
de su padre y su abuelo que hacian
latasaciénenellugar, paradosfren-
te al articulo que alguien buscaba
subastar, Martin Sarachaga prefie-
re un andlisis mas cauto, entre dos
personas o mas, y con debate. “Con
eltiempo entendi que hay que ma-
nejar la emocion. A veces uno ve
un cuadroy con la adrenalina de
querer llevarselo le da un precio
mas alto de lo que vale. De todos
modos, siempre procuramos dar
una tasacion que sea lo mas cerca-
naalvalorde mercado”, explica.La
diferencia-ono-enelpreciola hace
en la subasta. “Yo puedo tener un
apreciaciéndelaobra, peronopue-
do influir sobre todas las personas
quequierencomprarlo. Mifuncion
es tratar de que se logre un precio
superior y no bajo el martillo hasta
queestoy seguro”, comenta. En sus
80aiios dehistoriaen el mundo de
las subastas, la familia Sarachaga
ha vendidos miles de obras de ar-
te, desde cuadros hasta muebles,
artefactos, libros y diversas piezas
histéricas. Pero las mas recordadas
por sus precios son dos del artista
platense Emilio Petorutti: una ven-
didaen 1993 au$s325.000y la otra
en 2007 a u$s310.000. La proxima
exposicion serd entre el 28 de sep-
tiembre y el 3 de octubre, mientras
que la posterior subasta tendrd lu-
garentre el miércoles 4 y el jueves
Sdeoctubre.
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Todo lo que siempre quiso saber sobre las subastas de arte
Yy NO se animo a preguntar

Otras Artes

10/09/2018

Martin Sarachaga es uno de los grandes referentes en Argentina en lo que a subastas de arte se refiere.
Con un apellido que ya lleva mds de 80 afios en el mercado, lo primero que explica es que “hay que perder
el miedo a acercarse al arte y a las subastas. No hace falta ser un erudito para comprar un cuadro,
escultura o cualquier obra; sino que con que te guste ya es suficiente”.

Las subastas son experiencias entretenidas, donde se puja por obras de arte y se genera un clima
competitivo. En Argentina es un negocio que mueve mas de 40 millones de ddlares al afio, al cual puede
acercarse cualquiera con ganas de adquirir algo Unico, ya que, como explica Martin Sarachaga, “con 500
ddlares tranquilamente podés comprar obras de arte”.

éSolo para algunos?

El mito dice que este es un mundo para unos pocos, con grandes presupuestos y cierto rango de edad. Lo
cierto, es que el publico se ha ampliado. Hoy comienzan a acercarse a las subastas nuevos compradores
con diversos perfiles y poder adquisitivo. Como explica Martin, “el arte es mds accesible de lo que se cree”.
Cabe destacar que en una subasta de arte hay mucho mas que cuadros de pintores reconocidos, ya que se


http://otrasartes.com/author/otras-artes/

pueden encontrar libros y mapas antiguos, esculturas de los grandes maestros argentinos, documentos
historicos, esculturas de marmol, arte oriental, plateria colonial y criolla y actualmente, también vinos de
guarda.

Sarachaga, quien ademads de Director de la Casa que lleva su nombre -Rodriguez Pefia 1778- también se
ocupa personalmente de presidir las subastas y convertirlas en una experiencia entretenida vy
enriquecedora.

Como participar y cuando es la proxima

Existen dos instancias. La primera corresponde a la Exposicidn. Aqui se puede acceder de dos maneras:
entrando a la web de la casa de subastas en cuestién, donde se pueden consultar los catdlogos con los
lotes. También se puede visitar la exhibicidon de manera presencial, y en este caso el lugar dependera de la
casa que organice la subasta.

La segunda instancia es la subasta propiamente dicha, cuya dindmica consiste en la puja de obras y
objetos. Los interesados lo hacen ya sea via telefdnica, oferta bajo sobre, o directamente de manera
presencial. Hoy, en el rubro todos coinciden en la importancia que tiene que los jévenes y gente no
habituada haya comenzado a acercarse a comprar arte y a participar.

En lo que refiere a la Casa Martin Sarachaga, la proxima Exposicion serd entre el 28 de septiembre y el 3 de
octubre, mientras que la posterior Subasta tendra lugar entre el miércoles 4 y el jueves 5 de octubre.
Martin invita a perder el miedo y a acercarse al arte desde una mirada mds innovadora, y por qué no,
animarse a pujar por algo Unico e irrepetible. Para mas informacién, ingresar
en www.martinsarachaga.com

ArteMartin SarrachagaSubastas de Arte
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Remates portefios: entre un balance mejor
que lo esperado y la disyuntiva peso o dolar

Una de las placas de acrilico de Polesello

Sorprendié el volumen de
subastas pero atin no hay
consenso sobre en qué
moneda vender

Castagnino, vendida en u$s 83.000

IGNACIO GUITIERREZ
ZALDIVAR

Especial para El Cronista

n épocas de tasa al 5% mensual y
E una apreciacion del ddlar del

100%, se esperaban malos resulta-
dos en las ventas de arte y antigiiedades
en Buenos Aires. También, menos canti-
dad de remates. Pero, tanto el volumen,
como las casas y su oferta, han sido mu-
cho mejor de lo esperado.

Un mercado en crecimiento es el de li-
bros, de temas de viajeros o documentos del
siglo XIX (donde el principal jugador era el
querido Horacio Porcel) y de literatura fran-
cesa, como la biblioteca de Salvador Oria, y
las buenas ventas de la nueva casa de subas-
tas Hilario. También crece en precios y volu-
men la venta de plateria en Sardchaga y Na-
6n. Juan Antonio Sardchaga vendié muy
bien la fabulosa coleccién de Ponchos que
reuni6 durante décadas Rail Moneta. Muy
buenas ventas las de Martin Sardchaga de Ar-
te Chino, con buenos compradores extranje-
ros para un mercado hiper demandante.
Sorpresa fueron los u$s 46.000 que se paga-
ron por dos platos modernos del SigloXX.

No hay acuerdo sobre vender en pesos o
délares. Ahora, los consignantes quieren dé-

"
!‘*,4

JP,

Benito Quinquela Martin, la gran figura

lares y creo que se equivocan. Psicolégica-
mente, en este momento, la tendencia es
atesorar papeles verdes y gastar aquellos con
imdgenes de animales autéctonos. Sugeriria
que intenten dar cuotas en pesos y sin inte-
rés, y sus ventas aumentaran. Aunque su
porcentaje bruto de comision del 30% gene-
re un costo de financiar cercano a 5%, mas
vale ingresar 25% de una venta mayor, que el
30% deunaventamenor.

El 80% de lo vendido es del arte de los ar-
gentinos, con la pintura como estrella pero
con gran suba de venta de esculturas. Como
siempre, la gran figura del mercado es Beni-
to Quinquela Martin, con 10 ventas entre uss
69.000 y uSs 10.000. Se ofrecieron 44 de Juan
Carlos Castagnino y cinco se vendieron en-
tre u$s 16.000 y us$s 83.000. Luego de muchos
anos, sevalorizasu obra.

Con alegria, vemos que la obra de Rogelio
Polesello se revaloriza. De sus placas en acri-
lico, que rara vez se ofrecian, aparecieron
cinco, que se vendieron entre u$s 21.000 y
u$s49.000, con gran puja por todas.

Como siempre, la obra de Raul Soldi es
muy buscada y Naén martillé dos en u$s
32.000 y u$s 41.000. De Fader, Bullrich ofre-
ci6 una obra emblemadtica: “Primavera”; y
un tal “Sr. Dreyfus” se la llevé a cambio de
u$s355.000 constantes y sonantes.

Cesdreo Bernaldo de Quirés vio venderse
dos obras en u$s 66.000 y u$s 79.000. Del
querido Yuyo Noé, se pagaron buenos valo-
res por tres (u$s 50.000, u$s 31.000 y uSs
15.000). De Nicolds Garcfa Uriburu, sélo se
ofrecieron dos y se vendieron en u$s 16.000 y
u$s 30.000.

Verbo vende en pesos. Naon, en ddlares.
José Antonio Sardchaga, en ambas mone-
das, como Martin Sardachaga. Arroyo, en d6-
lares. El Banco de la Ciudad de Buenos Aires,
en pesos. Veremos qué hacen en el tltimo
trimestre delano.

Buenas ventas para las dos témperas de
Florencio Molina Campos vendidas en
u$s26.000 y u$s28.000. Buenos precios de go-
frados de Antonio Berni, con algunos vendi-
dos en u$s20.000, un Xul Solar se vendié en
u$s40.000, un pequeno Collivadino en
u$s19.000. Y Rolddn realizé buenas ventas
de Benedit (64), Deira (55), Sakai (34) y Vidal
(47). Entre las esculturas, Sardchaga vendio
un Curatella en casi u$s 60.000 y buenas ven-
tas paralos Kosice.

Soy optimista, no creo que aparezcan mu-
chas obras importantes, pero el segmento de
u$s 10.000 promedio estd garantizado. Si
venden en pesos y en cuotas, todo subird, sin
duda alguna. Como decfa Ortega y Gasset:
“argentinosalas cosas”.

HTTPS://IWWW.CRONISTA.COM/3DIAS/REMATES-PORTENOS-ENTRE-UN-BALANCE-
MEJOR-QUE-LO-ESPERADO-Y-LA-DISYUNTIVA-PESO-O-DOLAR-20180913-0063.HTML
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Remates porteiios: entre un balance
mejor que lo esperado y la disyuntiva
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Sorprendié el volumen de subastas pero atn no hay
consenso sobre en qué moneda vender

Emo 20751 457666 466e
[T v

65712200 657800

s am e e ame AR 40 S0

HUies>  Enépocas de tasa al 5% mensual y una apreciacion del dolar del
ZALOWVAR 100%, se malos en las ventas de arte y

Cronista antigledades en Buenos Aires. También, menos cantidad de
remates. Pero, tanto el volumen, como las casas y su oferta, han
sido mucho mejor de lo esperado.

Un mercado en crecimiento es el de libros, de temas de viajeros
o documentos del siglo XIX (donde el principal jugador era el
querido Horacio Porcel) y de literatura francesa, como la
biblioteca de Salvador Oria, y las buenas ventas de la nueva
casa de subastas Hilario. También crece en precios y volumen la
venta de plateria en Sarachaga y Natn. Juan Antonio Sarachaga
vendié muy bien la fabulosa coleccion de Ponchos que reunié
durante décadas Radl Moneta. Muy buenas ventas las de Martin
Sarachaga de Arte Chino, con buenos compradores extranjeros
para un mercado hiper demandante. Sorpresa fueron los u$s
46.000 que se pagaron por dos platos modemos del Siglo XX.

No hay acuerdo sobre vender en pesos o dolares. Ahora, los
consignantes quieren délares y creo que se equivocan.
Psicolégicamente, en este momento, la tendencia es atesorar
papeles verdes y gastar aquellos con imagenes de animales
autéctonos. Sugeriria que intenten dar cuotas en pesos y sin
interés, y sus ventas aumentaran. Aunque su porcentaje bruto de
comision del 30% genere un costo de financiar cercano a 5%,
mas vale ingresar 25% de una venta mayor, que el 30% de una
venta menor.

EI80% de lo vendido es del arte de los argentinos, con la pintura
como estrella pero con gran suba de venta de esculturas. Como
siempre, la gran figura del mercado es Benito Quinquela Martin,
con 10 ventas entre u$s 69.000 y uSs 10.000. Se ofrecieron 44
de Juan Carlos Castagnino y cinco se vendieron entre us$s
16.000 y uSs 83.000. Luego de muchos afios, se valoriza su

obra.
Mird también
Ou Tiadlly 010
B pars gue e metan o rics perscasos exsrapursdarion o fpurascos popalaridad y
e e do s taBs del conbucsor kvt o de ararsciemtitc,

Con alegria, vemos que la obra de Rogelio Polesello se
revaloriza. De sus placas en acrilico, que rara vez se ofrecian,
aparecieron cinco, que se vendieron entre u$s 21.000 y uSs
49.000, con gran puja por todas.

Como siempre, la obra de Raul Soldi es muy buscada y Naén
martilié dos en u$s 32.000 y u$s 41.000. De Fader, Bullrich
ofrecié una obra emblematica: "Primavera”; y un tal "Sr. Dreyfus"
se la llevé a cambio de u$s 355.000 constantes y sonantes.

Cesareo Bernaldo de Quirés vio venderse dos obras en uSs
66.000 y uSs 79.000. Del querido Yuyo Noé, se pagaron buenos
valores por tres (uS$s 50.000, u$s 31.000 y u$s 15.000). De
Nicolas Garcia Uriburu, sélo se ofrecieron dos y se vendieron en
u$s 16.000 y u$s 30.000.

Verbo vende en pesos. Naon, en dolares. José Antonio
Sarachaga, en ambas monedas, como Martin Sarachaga
Arroyo, en ddlares. El Banco de la Ciudad de Buenos Aires, en
pesos. Veremos qué hacen en el ltimo trimestre del afio.

Buenas ventas para las dos témperas de Florencio Molina
Campos vendidas en u$s26.000 y u$s28.000. Buenos precios de
gofrados de Antonio Berni, con algunos vendidos en u$s20.000,
un Xul Solar se vendi6 en u$s40.000, un pequeiio Collivadino en
u$s19.000. Y Roldan realizé buenas ventas de Benedit (64),
Deira (55), Sakai (34) y Vidal (47). Entre las esculturas,
Sarachaga vendié un Curatelia en casi u$s 60.000 y buenas
ventas para los Kosice.

Soy optimista, no creo que aparezcan muchas obras
importantes, pero el segmento de u$s 10.000 promedio esta
garantizado. Si venden en pesos y en cuotas, todo subira, sin
duda alguna. Como decia Ortega y Gasset: “argentinos a las
cosas”

EN ESTA NOTA
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n épocas de crisis e incerti-
Edumtma. con el dlar hacien-

do piruetas en las pizarras del
microcentro porteio, defender el
valor de los ahorros ganados es prio-
ridad. En el mercado de arte, que no
detiene su actividad de ferias y su-
bastas, quienes se animen pueden
encontrar una opcién de refugio y
unaapuesta a obtener, a largo plazo,
un margen de ganancias.

En octubre llega una nueva edi-
cion BADA, una feria que busca
revolucionar la manera en la que
los artistas y el publico se relacio-
nan. Pese al contexto nebuloso,

Oportunidades para
incursionar: una feria

ofrece obras accesibles y
en 18 cuotas sin interés

sale con una modalidad llamativa
y tentadora: arte directo de artista
en 18 cuotas sin interés (con tar-
jeta Mastercard). Ante todo, para
presentar propuestas accesibles,
espiritu que caracteriza la iniciati-
va, cada artista participante deberd
ofrecer por lo menos 10 obras a un
precio de $3.500.

“Cuando uno compra buenos
artistas, el arte siempre es un buen
refugio. Ademds del placer que da
comprar una obra que a uno le
gusfa. Es una oportunidad enor-
me econémica hoy comprar arte
argentino por la diferencia que hay
con el dolar, es supercompetitivo el
precio. Las obras valen el 25% de lo
que valdrfa una obra similiar en el
exterior”, indica Ana Spinetto, di-
rectora e impulsora de la feria, que
se hard del 12 al 15 en La Rural yen
la que participan mds de 250 artis-
tas consagrados y emergentes.

Refugiarse
en el arte

Para quienes se animen a in-
cursionar en la compra de arte, la
especialista recomienda: elegir la
obra que le guste y disfrutarla, “No
hay que pensar que hay que saber
un mont6n de arte para elegir, to-
dos sabemos lo que nos gusta. Ve-
nir y hablar con el artista mas pla-
centera la experiencia de compra.
Hay artistas consagrados y otros
emergentes que tienen por delan-
te un camino promisorio”, explica.

Entre ellos menciona a Matias Sal-
gado, Tito Sdenz Rosas, Camila Vi-
lar y varios mas.

Tipologia del inversor

Martin Sardchaga, CEO de Mar-
tin Sardchaga Subastas, casa que
tendrd su proxima exposicién el
28 de septiembre y el 3 de octubre,
con subasta, entre el 4 y el 5 de ese
mes, describe diferentes perfiles de
inversores. El de alto riesgo, segtin
indica, deberd contar con dinero
que decida tener inmovilizado por
un cierto periodo de tiempo y tener
en cuenta que el retorno de la in-
version, en muchos casos, se con-
cretard en el largo plazo. Para este
tipo de riesgo, la clave es no elegir
un solo artista sino la mayor canti-
dad posible de la generacién. En el
caso del de riesgo bajo, explica que
va no se evalia como una inver-
sién propiamente dicha, sino que

Invertir en obras, opcionpara ¢ % ko
preservar el valor del dinero. -~
Precios locales atrasados en
dolares y talento argentino

deberfamos pensar el arte como
una reserva de valor. En estos ca-
sos habria que concentrarse en
artistas consagrados, con un valor
histérico de mercado sostenido en
el tiempo, opina el experto.

Respecto al momento actual,
dice: “Fl arte funciona como refu-
gio sobre todo ya que el mercado
estd bajo en délares. Es una buena
oportunidad, pero no sabemos atin
si llegamos al piso. Si este es el piso
y comprds, podés hacer un buen
margen.Como toda fluctuacion
monetaria, quienes se animan vana
encontrar muchas oportunidades.
La pintura que estd de u$s3.000/
u$s5000 para abajo se tiene que
adaptar al valor del peso, su precio
relativo en ddélares va a bajar”. Pero
aclara: “Hay que tener cierta dis-
ponibilidad de dinero. El arte no es
un activo liquido ni una inversién a
corto plazo”.
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Refugiarse en el arte

Invertir en obras, opcion para preservar el valor del dinero. Precios locales atrasados en doélares y
talento argentino

BAE

N ELOCTIOS

porBAE Negocios

En épocas de crisis e incertidumbre, con el dolar haciendo piruetas en las pizarras del
microcentro portefio, defender el valor de los ahorros ganados es prioridad. En el
mercado de arte, que no detiene su actividad de ferias y subastas, quienes se animen
pueden encontrar una opcién de refugio y una apuesta a obtener, a largo plazo, un

margen de ganancias.

En octubre llega una nueva edicion BADA, una feria que busca revolucionar la manera
en la que los artistas y el publico se relacionan. Pese al contexto nebuloso, sale con una
modalidad llamativa y tentadora: arte directo de artista en 18 cuotas sin interés (con
tarjeta Mastercard). Ante todo, para presentar propuestas accesibles, espiritu que
caracteriza la iniciativa, cada artista participante debera ofrecer por lo menos 10 obras a

un precio de $3.500.


https://www.baenegocios.com/tags/arte
https://www.baenegocios.com/tags/arte

"Cuando uno compra buenos artistas, el arte siempre es un buen refugio. Ademas del
placer que da comprar una obra que a uno le gusta. Es una oportunidad enorme
econdémica hoy comprar arte argentino por la diferencia que hay con el dolar, es
supercompetitivo el precio. Las obras valen el 25% de lo que valdria una obra similiar
en el exterior", indica Ana Spinetto, directora e impulsora de la feria, que se hara del 12

al 15 en La Rural y en la que participan mas de 250 artistas consagrados y emergentes.

Para quienes se animen a incursionar en la compra de arte, la especialista recomienda:
elegir la obra que le guste y disfrutarla. "No hay que pensar que hay que saber un
monton de arte para elegir, todos sabemos lo que nos gusta. Venir y hablar con el artista
mas placentera la experiencia de compra. Hay artistas consagrados y otros emergentes
que tienen por delante un camino promisorio”, explica. Entre ellos menciona a Matias
Salgado, Tito Saenz Rosas, Camila Vilar y varios mas.

Tipologia del inversor

Martin Sarachaga, CEO de Martin Sarachaga Subastas, casa que tendra su proxima
exposicion el 28 de septiembre y el 3 de octubre, con subasta, entre el 4 y el 5 de ese
mes, describe diferentes perfiles de inversores. El de alto riesgo, segiin indica, debera
contar con dinero que decida tener inmovilizado por un cierto periodo de tiempo y
tener en cuenta que el retorno de la inversion, en muchos casos, se concretara en el
largo plazo. Para este tipo de riesgo, la clave es no elegir un solo artista sino la mayor
cantidad posible de la generacion. En el caso del de riesgo bajo, explica que ya no se
evaliia como una inversion propiamente dicha, sino que deberiamos pensar

el arte como una reserva de valor. En estos casos habria que concentrarse en artistas
consagrados, con un valor historico de mercado sostenido en el tiempo, opina el

experto.

Respecto al momento actual, dice: "El arte funciona como refugio sobre todo ya que el
mercado esta bajo en dolares. Es una buena oportunidad, pero no sabemos atn si
llegamos al piso. Si este es el piso y compras, podés hacer un buen margen.Como toda
fluctuacién monetaria, quienes se animan van a encontrar muchas oportunidades. La
pintura que esta de u$s3.000/u$s5000 para abajo se tiene que adaptar al valor del
peso, su precio relativo en dolares va a bajar". Pero aclara: "Hay que tener cierta

disponibilidad de dinero. El arte no es un activo liquido ni una inversion a corto plazo".
Edicion Impresa arte
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MARTIN SARACHAGA

Martin Sarachaga, todo un referente
en la Argentina en lo que a subastas
de arte serefiere, celebra este mes los
80anos de laCasade Subastas que lle-
va su nombre. Ante los nuevos desa-
fios del sector, acerca el arte a publi-
cos heterogéneos y se adapta a las
nuevas plataformas de comunicacion.
Entre finesde septiembre y principios
de octubre la casa presentard una
exhibicién y posterior subasta.
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mercado del arte

Sereactivansubastas afines de mes

Fernando Esperon
#mbito financiero

© Habri seis subastasen el fin de
septiembre con obras mayormente
en dolares. En Geist & Zdrate, ma-
fana, “Sin titulo”, acero de Ennio
Jommi, sale estimado en u$s9.000,
“Mujeres” dleo sobre tela de Luis
Barragin, con base u$s8.500, “Sin
titulo”, broncede Alicia Peftalba,en
uss7.500; “Eltoroyel torero”, gofra-
do de Antoni Berni, en u$s7.000, e
“Invencion”, de Luis Barragan en
u$s6.800. En Arroyo el miércoles,
“Politica”, dleo sobre tela de R6-
mulo Maccio, en u$s30.000, “Ara-
da”, 6leo sobre tela de Juan Carlos
Castagnino en u$s14.000; “Huma-
huaca”, dleo sobre tela de Onofrio
Pacenza, en u$s9.000; “El pintor y
lamodelo®, dleosobretelade Alber-

FADER. "Sol de otofio” se remata
con una base de uSs60.000.

to Mario Rossi, en u$s6.000y “Sin
titulo”, esculturaenacrilicode Gyu-
la Kosice, en u$s6.000.

En Azur, el jueves, “Hommage a
Newton”, bronce de Salvador Dali,
en uss2.000; “Este vacio”, 6lec so-
bretela de CarlosGorriarena, enuss
11.000; “Naturaleza muerta”, 6leo
sobre hardboard de Rauil Russo, en
$200.000, y“Resonancia Vitall47",
oleo sobre chapadur de Anselmo
Piccoli, en u$s10.000. En Verbo,
también el jueves, “Dos yuyeras”,
cromoyeso de Lednidas

Gambartes, sale estimado en
$180.000; “Sin Titulo”, 6leo sobre
carton de Juan Batlle Planas, en
$120.000; un dibujo de Roberto
Aizenberg en $120.000; "Seccion
A Eco”, mixtade Rogelio Polesello,
en $85.000, y "Paisaje con pinos”,
dleo sobre tela de Santiago Cogor-
no, en $65.000.

En Galeria Roca, “Las Alas son
para vos”, 6leo sobre tela de Vito
Campanella, sale estimado en us$s
12.000; “Paisaje de Mendoza”, 6leo
sobreteladeCarlos Alonso,enu$s
10.500; “Maternidad”, acrilico so-
breteladeJuan Carlos Castagnino,
en u$s4.500; “Informalista”, 6leo
sobre cartén de Juan Del Prete, en
u$s2.500, y “El ojo de agua”, 6leo
montado sobre tela en cartén en
u$s2.500. Finalmente, el 4 de oc-
tubre,en Martin Sarachaga, “Sol de
otono”, dleode Fernando Fader,en
u$s60.000 y “Maiiana de otoiio”,
Oleo sobre tela del mismo autoren
u$s45.000; “Mujer con gallo”, 6leo
sobre tela de Antonio Berni, en
u$s40.000; “La naturaleza del de-
seo”, mixta de Luis Felipe Noé, en
u$s35.000, y “Castel Sant Angelo”,
o6leo sobre tela de Romulo Maccid
enu$s20.000.
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MARTIN SARACHAGA

“LA ECONOMIA ES UN ESTADO
EMOCIONAL Y AFECTA AL ARTE"

SU APELLIDO ESTA VINCULADO A LAS SUBASTAS DESDE HACE 80 ANOS. EN SU DOBLE FACETA DE ECONOMISTA

—LINEA AUSTRIACA— Y TITULAR DE UNA DE LAS CASAS DE REMATE MAS EMBLEMATICAS DE BUENOS AIRF,S, ACONSEJA

COMO TRANSFORMAR UNA COLECCION EN UNA BUENA INVERSION. Txt: Cecilia Filas

1 arte, para Martin Sarichaga, es una
especie de mandato tan concreto como
¢l nombre que reluce en la antigua
fachada del edificio de Recoleta donde
ancl6 la casa de subastas homénima,
fundada por su abuclo hace 80 anos. Sin embargo,
debido a su profesion de economista y su marcada
concepcion ‘austriaca’ de las cuentas nacionales,
habla de ese mercado derribando los pedestales
que son parte del status guo del ambiente.
Primera leccion: el arte no es un producto suntua-
rio sino un bien de Giffen. “No importa el valor:

hay una demanda que siempre estd dispuesta a

gastar en ese tipo de bienes”, plantea Sarichaga. Y

aclara: “Pero cuando modificis el tipo de cambio
tan brutalmente, como pas6 acd en 6 meses, cam-
bian las expectativas. Entonces, la gente retiene los
délares hasta que ve que el mercado se estabiliza.

Pero después vuelve a estar dispuesta a gastarlos”.
Segunda leccion: ley de oferta y demanda. “La

gente cree que el mundo del arte se mueve sola-

mente con las personas de mayor poder adquisiti
vo, que s un niicleo chico al que siempre le podés
vender algo mds pero que ya tiene un acervo
importante por acumulacién o herencia”.

Entonces, ;c6mo asegurar la supervivencia de un

mercado de tamaiio relativamente pequeiio y con
una demanda en niveles cercanos a la saturacién?
“La realidad es que, en ¢l mundo, el arte se mueve
con la clase media y media alta. El problema acd
es la carga impositiva, que no permite ahorro.

Entonces, lo poco que se ahorra se vuelca a las
vacaciones u otros consumos, pero no se generan
sobrantes de dinero para que el arte sea parte de
un concepto de gasto, con lo cual coleccionar es
una opcién muy lejana para cierto nivel de ingre-
sos. Aparte, cuando hay una corrida cambiaria, si
la expectativa es que va a venir una mayor depre-
ciacién de la moneda, la gente retiene los délares
o gasta lo minimo”.

Para los neéfitos que quicren adentrarse en el mer-
cado del arte, Sarichaga recomienda el rango de
obras que cotizan entre u$s 500 y u$s 2 mil, una
de las categorias con mayor oferta actualmente.
“Este ao ha escaseado bastante la obra de entre

30> cuase

u$s 30 mil y u$s 50 mil, que son valores impor-
tantes para la plaza local. La gente tiene la sensa-
cién de que estd vendiendo en un momento malo
y la demanda esté dispuesta a comprar obras muy
buenas pero quiere pagarlas a un valor inferior.
Necesitamos estabilidad en la economia para que
haya un sendero claro al establecer cudnto valen
las obras”. En cuanto a nombres propios, la diver-

sidad es clave: “Tenemos algunos clisicos como
Antonio Berni, Emilio Pettoruti, Xul Solar —~que
también tienen demanda internacional=; y por
otro lado estdn Antonio Segui, Guillermo Kuitca,

Julio Le Parc, ademds de muchos artistas jovene:

4n viviendo en cl

de entre 40 y 50 aios, que
extranjero”.

¢Qué hay que saber para iniciarse en el
coleccionismo de arte?

Si van a comprar pintura argentina, ¢s importante
saber claramente qué periodo les gusta. Nosotros
los dividimos en tres: cldsico, moderno y contem-

porédnco. Tengo clientes que empezaron hace uno,
dos o tres afos y van a lo cldsico, que por ahi es lo
que menos demanda tiene, pero les gusta. La
mayorfa estd apostando por artistas jovenes y con
proyeccién internacional. Hay tres factores clave a
evaluar: que sea un artista requerido internacional-
mente, su periodo y ¢l tamaiio de la obra. Esa
variable antes no se miraba, pero hoy una obra
chica -por ejemplo, de 60x60 centimetros, tiene
un ‘castigo’ en ¢l mercado, no se la pondera tanto.

¢Cémo evolucioné el mercado local en la
Gltima década?

Tomando los 10 aios pasados, se puede decir que
estd estable. En 2017 hubo bastante demanda
dentro de la realidad del mercado argentino, que
éxico ni los

10 es comparable con Brasil, M
Estados Unidos. La economia es un estado emo-
cional también, y cuando el momento es compli-
cado, indudablemente afecta la inversion en arte.
Las expectativas cambian todo. Y para comprar

arte uno tiene que tener cierta disponibilidad de
dinero pero ademds estar con ganas, con dnimo.
Ahora hay un movimiento cultural -sobre todo

con ArteBA, Basel Cities y con la posibilidad de
exportar obras de arte- como nunca ha tenido el
mercado argentino.

¢Cémo es la Argentina en tanto fibrica de
artistas?

Es muy buena y prolifica. Acd tenés maravillosos
artistas. El problema es la demanda. Oferta hay de
lo que quicras, de la corriente que quieras, de la

clase que quicras: tenemos grandes talentos.

¢Como se fija el valor de una obra?

Es como cualquier producto. En ¢l mercado pri-
mario, es un trabajo entre el artista y el galerista:
consensuan un valor y después ven si la demanda
responde. En ¢l mercado secundario, las casas de
subastas tenemos estadisticas que permiten proyec-
tar. Por cjemplo: Benito Quinquela Martin es un
artista muy prolifico y siempre tiene bastante
demanda, pero tiene tres perfodos: entre los aios
20y ‘30 tiene un valor, del ‘40 al ‘50 tiene un
valor menor, y a partir del *68 no es tan demanda-
do porque estaba mds grande y fue perdiendo la
vista. De nuevo, el mercado lleva a mirar el tama-
o también: puede ser que una obra del 20 6 ‘30
sea fantstica pictéricamente pero por ahf tiene un
tamaio chico, y de repente una obra 20 aiios mds
joven pero del doble de tamaiio tiene un valor que
hace 10 6 15 afios no tenia.

¢Conscjos para invertir, segtin ¢l nivel de riesgo
que se esté dispuesto a asumir?
Quien arma una coleccion en funcién de una

inversion a largo plazo -20 6 25 afios en adelante-
tiene que tener un gran curador que lo asesore
para saber por dénde va a ir ¢l mercado. Si alguien
quicre comprar arte contempordnco, por ¢jemplo,
no puede atacar un solo artista. Puede pasar que
una persona compre un cuadro y 20 aios después
se venda a un precio alto, pero las posibilidades
son bajisimas. Por ¢so, hay que tratar de abarcar lo
mis posible en cuanto a artistas y a la obra de esos
artistas. Desde luego, cuando compris algo de un
contempordnco, no sabés cudnto va a valer ese
artista o ese periodo preciso dentro de unos aios,
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entonces tenés que abarcar un periodo més gran-

| de y mayor cantidad de obras. Esta opcién es una

inversién de riesgo alto porque implica dejar los
| activos parados durante mucho tiempo. El arte
' no se vende cuando uno quiere: se vende cuando

el mercado te quiere comprar. El inversor de ries-
g0 medio es el que apuesta un poco en varios

lugares, con un concepto de portfolio. Al inversor
de bajo riesgo -basicamente, la clase media- siem-
pre le conviene comprar lo clésico (entre 1910 y

LA
SUBASTA DE
LOS 80 ANOS

1970) porque tiene que apuntar a resguardar el
valor de la pintura. Mi conscjo, para todos, es
tener un gran profesional que asesore, porque es
ficil equivocarse. A veces la gente no quiere hacer
ese gasto extra, pero achica el margen de error.
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Con obras de hasta u$s 2000,
como invertir en arte para bolsillos
de clase media

Su apellido esta vinculado a las subastas desde hace 80 anos. En su e, MULTILED
doble faceta de economista —linea austriaca— y titular de una de las ILUMINACION
casas de remate mas emblematicas de Buenos Aires, aconseja como

s EATAIAS transformar una coleccién en una buena inversiéon IN NOVACléN

SIN LIMITES

El arte, para Martin Sarachaga, es una especie de mandato tan concreto como el

y nombre que reluce en la antigua fachada del edificio de Recoleta donde anclé la casa de ‘_'
G+ subastas homénima, fundada por su abuelo hace 80 afios. Sin embargo, debido a su = ; ﬂ
= profesién de economista y su marcada concepcion ‘austriaca’ de las cuentas nacionales,
hablé de ese mercado derribando los pedestales que son parte del status quo del Notas mds leidas =
9 ambiente. I
Primera leccién: el arte no es un producto suntuario sino un bien de Giffen. “No Plazos fijos post-corrida: los
, A R LA t bancos pagan mas y anticipan -

1:31
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f gente retiene los délares o gasta lo minimo”.

sMULTILED
ILUMINACION

85% MENOS ‘ ‘
CONSUMO

Dia invertira $ 70

o , millones en

== renovar las 12
_Ein‘:‘.’ tiendas que le

comproé a
Walmart
Para los neéfitos que quieren adentrarse en el mercado del arte, Sarachaga recomienda
. . ’ @DIX
el rango de obras que cotizan entre u$s 500 y u$s 2 mil, una de las categorias con -3 2 by \
= 2 s . A = ey v
e 3
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