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Jovenes y arte: el desafio de las casas
de subastas para atraer compradores
de las nuevas generaciones

Martin Sarachaga esta a la cabeza de una de las casas de subastas y remates mas antiguas de
Buenos Aires. En un momento de transicion en el que el mercado del arte esta en plena
revolucion, el experto explico a Infobae que el objetivo es atraer a coleccionistas "sub 50".
Cémo funciona este mercado secundario en la Argentina, y por qué el publico mas joven
todavia no logra ser seducido
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Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demas objetos coleccionables,
fundada en el Reino Unido, y una de las referentes mundiales junto a Chritie’s para las casas mas
pequefias, como la de Martin Sarachaga en Argentina

"El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar”. Ese es basicamente el
concepto que Martin Sarachaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que un cliente ansioso -en
general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de arte o un mueble antiguo.

La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sardchaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del fundador,
Juan Daniel Sarachaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejo la estabilidad de un puesto seguro y se
adentrd en un mundo totalmente diferente. "Por alguna razén se independiza y empieza con esto", cuenta Martin,
quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decisidn, pero que recuerda que primero comenzé en
subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e importantes colecciones de arte.

Asi se metid en este nicho.

Y tampoco estd muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin- no hubiera muerto y él no
hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. "Estaba terminando la facultad y tenia que ver qué hacer.
Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papa y, bueno, me hice cargo y me quedé. Pasaron 22
afios. Si vos me preguntas si yo estaria acd si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una pregunta que siempre me
hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd", reconoce Sarachaga durante un encuentro con Infobae, sentado en su

despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Peita 1778 mientras da vuelta con una cuchara su café con leche.



Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta. Las
escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincén y recoveco, esos en los que
los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrifiando objetos de antafo. Algunas pinturas estan

colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre cdmodas de madera y esculturas de todo tipo.

"La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo", apunta el
nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea. Luego de
las de arte decorativo hubo dos mds dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso vendieron una

escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor argentino Enio lommi.

A la Fundacion Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la
coleccion de pintura argentina mds importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un dleo de Emilio
Pettoruti tituladoLa Cancion del Pueblo, que actualmente se exhibe en el Malba. "Hoy serian unos 800 mil ddlares al
ddlar actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el millén. Es uno de los pocos artistas argentinos
internacionalizados, como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendié en los 90. Hoy vendemos a
valores similares pero 25 afios después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mas al arte argentino
en el mundo. Hay que copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para beneficio de todos. El Estado

también se beneficiaria", reclama.



Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros

En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacién del arte por
el mundo: "Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el mundo, el arte
es libre de circulacion. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre hay un 'te doy pero te

saco'. El mundo del arte tiene que tener libre circulacién para crecer".

Los compradores

El perfil del publico que acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el comprador
de arte es una persona con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversidn o por el mero y sencillo disfrute del arte
en si, esta dispuesto a inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede ser 15 afios si quiere
vender la pintura o la escultura de nuevo y reingresarla al mercado, o toda una vida y pasarla a sus descendientes

como parte de su herencia.

El desafio hoy en el pais es incorporar a los "sub 50", aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es moneda
corriente en este tipo de subastas. "Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasé en otros paises.

Aca nos estd costando, pero estan apareciendo de a poco", dice mientras recuerda a un abogado joven que adquirié
algunas piezas en jornadas anteriores. "Tiene que ver con el contexto y en cdmo se mira el tema del coleccionismo y

la compra de arte acad".

"Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a veces hacen subastas mensuales o
semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al aino, donde tratamos de mantener un cierto nivel, y a
veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y compran en el momento. Las subastas son

un segundo paso, cuando ya tienen una coleccién y buscan otras opciones", explica Martin, al tiempo que asegura



que en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las subastas como rivales, aunque él estd convencido de que

en realidad son dos jugadores complementarios. "Todos tenemos que trabajar por el arte argentino"”, remarca.

“La Cancion del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los 90 por la Fundacién Costantini por 324 mil ddlares
(Malba)

El coleccionismo joven estd en crecimiento, y es cuestion de tiempo para que entren al mercado con todo, pero,
segun Sarachaga, eso ocurrird "cuando empiecen a ver que en la subastas se puede comprar aunque haya que
esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 afos vive con una ansiedad que tiene que tener todo para

mafiana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de cdmo son las cosas".

Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los dmbitos, llegd para dar
vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e internacionales, todavia le
cuesta entender hacia dénde lleva el juego. "En la generacidon de mi abuelo, vos para ver lo que tenia una casa de
subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una transicion hacia algo que
no conocemos. La tecnologia esta cambiando el rumbo del mercado, pero no sabemos bien cdmo todavia. Cuando

vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta que pasa. Es asi, la historia lo marca".



Eso si -asegura-, hay sefales. "Hay que estar atento a lo que esta dejando de demandarse. Argentina fue netamente
importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy esta muy mal, muy bajo, y eso nos complica.
Los ultimos ocho afios lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacidon nacional e internacional muy
buena. Hay que ir a ver adénde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar de nuevo la rueda y lo que
tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie's y Sotheby's marcan la tendencia
a nivel global. Lo que hay que hacer acd, dentro de nuestras posibilidades y presupuestos, es mirar lo que ellos

hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia donde vamos ni hasta dénde...".

Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta antes

desconocidas. Hace poco, durante una subasta llevada a cabo en la sede de Sotheby's de Londres, se ejecutd otro

golpe maestro de Banksyque dejé a todos aténitos, cuando su obra Nifa con globo fue vendida por 1,4 millones de
dédlares y luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria valorizado ain mas el
cuadro de pintura en aerosol sobre tela. "Se revalorizé a partir de la destruccion. Como él va en contra de las
expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de marketing terrible,

ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice constantemente", opina Sardchaga.

Las tendencias en venta
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“Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el Malba este afio

"Aca compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mas se vende afuera son objetos
de arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio. Ellos estdn
comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura local, pero su arte lo

siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacién”, explica.

Lo que mas se vende en la Casa es la pintura argentina. "Esta dividida en tres etapas: precursores y clasicos;
lo moderno -los post 60 como Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta subasta) y
muchos otros que explotaron en esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha Boto o Antonio
Segui, mucho de la época de Di Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo, de los 90 para aca. De
lo contemporaneo no hay tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio generacional... Quizas en las

galerias tienen mas sub 50 que nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se incorporard mas".



Para adquirir las piezas que se subastan, los canales son bastante formales y claros. "Vienen de dos vias: o la gente
que los tiene en su casa o que hereda y nos llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es que las

cosas vienen. Tenemos 80 afos y nos conocen".

Segun Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda esta mutando. "Lo que ha
cambiado mucho es el tamafno de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamafio, no chicas.
Estan como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los ultimos tres o cuatro afios, incluso si es de un
mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracion actual. El mercado de alguna manera corrié
el eje de la obra chica -de 30x30 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios importantes. Entonces
dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian un valor y ahora no porque
el mercado de alguna manera los estd depreciando. Tenemos que estar en constante evolucién de lo que la gente

busca".

Para la valuacién y la autentificacién de las obras de arte -que, de mds estd decir, es mas dificil de lo que parece y
una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademas de contar con un equipo estable de diez personas, consulta de manera
constante con freelancers especializados en cada artista. "Hay mucha gente que nos asesora y nos ayuda para
verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el riesgo al minimo posible. Por ahi alguna vez se nos pasa, seguramente,
es parte del negocio, pero estamos atentos y consultamos. Ante la duda, no presentamos. Hablamos con el experto
sobre tal artista y si dice que no esta convencido preferimos no presentar. Pasa mucho con los asesores que te dicen
'la verdad es que no te puedo decir que es o que no es' de determinado artista. Y después quizds aparece en otra
casa y se vende. Y bueno, es parte del negocio, porque sus expertos lo habrdn aprobado. Porque la verdad es que la

Unica persona que tiene el si definitivo es el artista que lo pintd o el escultor. Y confids en el grupo que armaste".

Como armar una coleccion

"Tenés que armar una coleccién partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre digo
gue busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una coleccién", recomienda el
experto. "Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la vendés y no tenés
en cuenta el valor econémico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversion y mirar 20 afos para adelante

tenés que tener una buena posicién econémica y entender que esto no es de un dia para el otro".

Afios atras, el arte no se miraba como una inversidn, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los hijos y
a las familias. Hoy se incorpord todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra visidn y otro paradigma. "Por eso

tenés que ver primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés que abarcar todos los



artistas posibles, y todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en algin momento algun artista

te va a dar algun valor econémico que te va a compensar a los otros".

"El mercado va mutando. Hace veinte afios un Quinquela vale lo mismo que hoy. Pero en 15 afios no sabemos qué
va a pasar", reconoce. "No sabemos si va a estar en la cabeza de la demanda. Es imposible. Entonces si vos querés
tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40 aiios que te queden de vida y los tenés colgados y
los disfrutas en tu casa. Y si vas con una inversidén tenés que entender que por 15 o 20 afos tenés que tenerlo
inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es

bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones".

https://www.infobae.com/tendencias/2018/10/27/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-

compradores-de-las-nuevas-generaciones/
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Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demads objetos coleccionables, fundada en
el Reino Unido, y una de las referentes mundiales junto a Chritie’s para las casas mas pequefias, como la de Martin
Sarachaga en Argentina

"El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar". Ese es basicamente el
concepto que Martin Sarachaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que un cliente ansioso -en
general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de arte o un mueble antiguo.

La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sardchaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del fundador,
Juan Daniel Saradchaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejé la estabilidad de un puesto seguro y se
adentré en un mundo totalmente diferente. "Por alguna razén se independiza y empieza con esto", cuenta Martin,
quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decision, pero que recuerda que primero comenzé en
subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e importantes colecciones de arte.

Asi se metid en este nicho.



Y tampoco esta muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin- no hubiera muerto y él no
hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. "Estaba terminando la facultad y tenia que ver qué hacer.
Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papd y, bueno, me hice cargo y me quedé. Pasaron 22
afios. Si vos me preguntas si yo estaria acd si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una pregunta que siempre me
hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd", reconoce Sarachaga durante un encuentro con Infobae, sentado en su

despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Peila 1778 mientras da vuelta con una cuchara su café con leche.

Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta. Las
escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincdn y recoveco, esos en los que
los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrifiando objetos de antafo. Algunas pinturas estan

colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre cdmodas de madera y esculturas de todo tipo.

"La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo", apunta el
nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea. Luego de
las de arte decorativo hubo dos mds dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso vendieron una

escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor argentino Enio lommi.

A la Fundacion Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la
coleccion de pintura argentina mds importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un éleo de Emilio
Pettoruti titulado La Cancidn del Pueblo, que actualmente se exhibe en el Malba. "Hoy serian unos 800 mil ddlares
al délar actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el millén. Es uno de los pocos artistas argentinos
internacionalizados, como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendidé en los 90. Hoy vendemos a
valores similares pero 25 afios después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mas al arte argentino
en el mundo. Hay que copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para beneficio de todos. El Estado

también se beneficiaria", reclama.



Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros

En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacion del arte por
el mundo: "Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el mundo, el arte
es libre de circulacién. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre hay un 'te doy pero te

saco'. El mundo del arte tiene que tener libre circulacién para crecer".

Los compradores

El perfil del publico que acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el comprador
de arte es una persona con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversion o por el mero y sencillo disfrute del arte
en si, estd dispuesto a inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede ser 15 afios si quiere
vender la pintura o la escultura de nuevo y reingresarla al mercado, o toda una vida y pasarla a sus descendientes

como parte de su herencia.

El desafio hoy en el pais es incorporar a los "sub 50", aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es moneda
corriente en este tipo de subastas. "Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasé en otros paises.
Aca nos esta costando, pero estan apareciendo de a poco", dice mientras recuerda a un abogado joven que adquirio
algunas piezas en jornadas anteriores. "Tiene que ver con el contexto y en cdmo se mira el tema del coleccionismo y

la compra de arte aca".

"Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a veces hacen subastas mensuales o
semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al afo, donde tratamos de mantener un cierto nivel, y a
veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y compran en el momento. Las subastas son

un segundo paso, cuando ya tienen una coleccién y buscan otras opciones"”, explica Martin, al tiempo que asegura



gue en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las subastas como rivales, aunque él estd convencido de que

en realidad son dos jugadores complementarios. "Todos tenemos que trabajar por el arte argentino", remarca.

“La Cancidn del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los 90 por la Fundacién Costantini por 324 mil délares
(Malba)

El coleccionismo joven estd en crecimiento, y es cuestion de tiempo para que entren al mercado con todo, pero,
segun Sarachaga, eso ocurrird "cuando empiecen a ver que en la subastas se puede comprar aunque haya que
esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 afios vive con una ansiedad que tiene que tener todo para

mafiana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de cdmo son las cosas".

Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los dmbitos, llegd para dar
vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e internacionales, todavia le
cuesta entender hacia dénde lleva el juego. "En la generacidon de mi abuelo, vos para ver lo que tenia una casa de
subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una transicion hacia algo que
no conocemos. La tecnologia esta cambiando el rumbo del mercado, pero no sabemos bien como todavia. Cuando

vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta que pasa. Es asi, la historia lo marca".



Eso si -asegura-, hay seiales. "Hay que estar atento a lo que esta dejando de demandarse. Argentina fue netamente
importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy estd muy mal, muy bajo, y eso nos complica.
Los ultimos ocho afios lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacidn nacional e internacional muy
buena. Hay que ir a ver adénde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar de nuevo la rueda y lo que
tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie's y Sotheby's marcan la tendencia
a nivel global. Lo que hay que hacer acd, dentro de nuestras posibilidades y presupuestos, es mirar lo que ellos

hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia donde vamos ni hasta dénde...".

Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta antes

desconocidas. Hace poco, durante una subasta |levada a cabo en la sede de Sotheby's de Londres, se ejecutd otro

golpe maestro de Banksy que dejé a todos atdnitos, cuando su obra Nifia con globo fue vendida por 1,4 millones de
ddlares y luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria valorizado adn mas el
cuadro de pintura en aerosol sobre tela. "Se revalorizé a partir de la destruccién. Como él va en contra de las
expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de marketing terrible,

ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice constantemente", opina

Sarachaga.

Las tendencias en venta


https://www.infobae.com/america/cultura-america/2018/10/06/banksy-volvio-a-burlarse-del-mercado-del-arte-una-de-sus-obras-se-autodestruyo-al-ser-subastada-por-un-millon-de-euros/

“Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el Malba este afio

"Acd compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mds se vende afuera son objetos
de arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio. Ellos estan
comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura local, pero su arte lo

siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacién”, explica.

Lo que mads se vende en la Casa es la pintura argentina. "Estad dividida en tres etapas: precursores y cldsicos;
lo moderno -los post 60 como Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta subasta) y
muchos otros que explotaron en esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha Boto o Antonio
Segui, mucho de la época de Di Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo, de los 90 para aca. De
lo contemporaneo no hay tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio generacional... Quizas en las

galerias tienen mads sub 50 que nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se incorporard mas".

Para adquirir las piezas que se subastan, los canales son bastante formales y claros. "Vienen de dos vias: o la gente
que los tiene en su casa o que hereda y nos llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es que las

cosas vienen. Tenemos 80 afios y nos conocen".



Segun Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda esta mutando. "Lo que ha
cambiado mucho es el tamafo de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamaio, no chicas.
Estdn como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los Ultimos tres o cuatro afios, incluso si es de un
mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracidn actual. El mercado de alguna manera corrid
el eje de la obra chica -de 30x30 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios importantes. Entonces
dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian un valor y ahora no porque
el mercado de alguna manera los esta depreciando. Tenemos que estar en constante evolucion de lo que la gente

busca".

“El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que
es bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones”

Para la valuacion y la autentificacidon de las obras de arte -que, de mas esta decir, es mas dificil de
lo que parece y una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademds de contar con un equipo estable de
diez personas, consulta de manera constante con freelancers especializados en cada artista. "Hay
mucha gente que nos asesora y nos ayuda para verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el
riesgo al minimo posible. Por ahi alguna vez se nos pasa, seguramente, es parte del negocio, pero
estamos atentos y consultamos. Ante la duda, no presentamos. Hablamos con el experto sobre tal
artista y si dice que no estad convencido preferimos no presentar. Pasa mucho con los asesores
que te dicen 'la verdad es que no te puedo decir que es o que no es' de determinado artista. Y
después quizds aparece en otra casa y se vende. Y bueno, es parte del negocio, porque sus
expertos lo habran aprobado. Porque la verdad es que la Unica persona que tiene el si definitivo
es el artista que lo pintd o el escultor. Y confids en el grupo que armaste".

Como armar una coleccion

"Tenés que armar una coleccidn partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre digo
gue busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una coleccidn", recomienda el
experto. "Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la vendés y no tenés
en cuenta el valor econémico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversidon y mirar 20 afios para adelante

tenés que tener una buena posicién econdmica y entender que esto no es de un dia para el otro".

Afios atras, el arte no se miraba como una inversién, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los hijos y
a las familias. Hoy se incorporé todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra visidn y otro paradigma. "Por eso
tenés que ver primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés que abarcar todos

los artistas posibles, y todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en algin momento alguin

artista te va a dar algln valor econémico que te va a compensar a los otros".

"El mercado va mutando. Hace veinte aiios un Quinquela vale lo mismo que hoy. Pero en 15 afios no sabemos qué
va a pasar", reconoce. "No sabemos si va a estar en la cabeza de la demanda. Es imposible. Entonces si vos querés
tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40 afios que te queden de vida y los tenés colgados y

los disfrutds en tu casa. Y si vas con una inversion tenés que entender que por 15 o 20 afios tenés que tenerlo



inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es

bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones".

https://noticiasdebariloche.com.ar/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-compradores-de-
las-nuevas-generaciones/
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JOVENES Y ARTE: EL DESAFIO DE LAS CASAS DE SUBASTAS PARA
ATRAER COMPRADORES DE LAS NUEVAS GENERACIONES

Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demds objetos coleccionables, fundada en
el Reino Unido, y una de las referentes mundiales junto a Chritie’s para las casas mas pequefias, como la de Martin
Sarachaga en Argentina

"El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar”. Ese es basicamente el
concepto que Martin Sarachaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que un cliente ansioso -en
general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de arte o un mueble antiguo.
La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sardchaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del fundador,
Juan Daniel Saradchaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejé la estabilidad de un puesto seguro y se
adentré en un mundo totalmente diferente. "Por alguna razén se independiza y empieza con esto", cuenta Martin,
quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decisidén, pero que recuerda que primero comenzé en
subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e importantes colecciones de arte.
Asi se metio en este nicho.

Y tampoco esta muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin- no hubiera muerto y él no
hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. "Estaba terminando la facultad y tenia que ver qué hacer.
Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papd y, bueno, me hice cargo y me quedé. Pasaron 22
afios. Si vos me preguntds si yo estaria acd si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una pregunta que siempre me
hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd", reconoce Sarachaga durante un encuentro con Infobae, sentado en su
despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Peila 1778 mientras da vuelta con una cuchara su café con leche.



Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta. Las
escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincdn y recoveco, esos en los que
los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrinando objetos de antafo. Algunas pinturas estdn
colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre comodas de madera y esculturas de todo tipo.

"La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo", apunta el
nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea. Luego de
las de arte decorativo hubo dos mds dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso vendieron una
escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor argentino Enio lommi.

A la Fundacion Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la
coleccion de pintura argentina mas importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un éleo de Emilio
Pettoruti titulado La Cancidn del Pueblo, que actualmente se exhibe en el Malba. "Hoy serian unos 800 mil ddlares
al délar actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el millon. Es uno de los pocos artistas argentinos
internacionalizados, como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendid en los 90. Hoy vendemos a
valores similares pero 25 afios después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mas al arte argentino
en el mundo. Hay que copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para beneficio de todos. El Estado
también se beneficiaria", reclama.

Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros



En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacidn del arte por
el mundo: "Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el mundo, el arte
es libre de circulacién. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre hay un 'te doy pero te
saco'. El mundo del arte tiene que tener libre circulacién para crecer".

Los compradores

El perfil del publico que acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el comprador
de arte es una persona con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversién o por el mero y sencillo disfrute del arte
en si, esta dispuesto a inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede ser 15 anos si quiere
vender la pintura o la escultura de nuevo y reingresarla al mercado, o toda una vida y pasarla a sus descendientes
como parte de su herencia.

El desafio hoy en el pais es incorporar a los "sub 50", aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es moneda
corriente en este tipo de subastas. "Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasé en otros paises.
Acd nos esta costando, pero estan apareciendo de a poco", dice mientras recuerda a un abogado joven que adquirid
algunas piezas en jornadas anteriores. "Tiene que ver con el contexto y en cdmo se mira el tema del coleccionismo y
la compra de arte acad".

"Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a veces hacen subastas mensuales o
semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al afio, donde tratamos de mantener un cierto nivel, y a
veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y compran en el momento. Las subastas son
un segundo paso, cuando ya tienen una coleccién y buscan otras opciones"”, explica Martin, al tiempo que asegura
gue en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las subastas como rivales, aunque él estd convencido de que
en realidad son dos jugadores complementarios. "Todos tenemos que trabajar por el arte argentino"”, remarca.




“La Cancidn del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los 90 por la Fundacién Costantini por 324 mil ddlares
(Malba)

El coleccionismo joven estd en crecimiento, y es cuestion de tiempo para que entren al mercado con todo, pero,
segun Sarachaga, eso ocurrird "cuando empiecen a ver que en la subastas se puede comprar aunque haya que
esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 afios vive con una ansiedad que tiene que tener todo para
mafana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de cdmo son las cosas".

Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los ambitos, llegd para dar
vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e internacionales, todavia le
cuesta entender hacia donde lleva el juego. "En la generacién de mi abuelo, vos para ver lo que tenia una casa de
subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una transicion hacia algo que
no conocemos. La tecnologia estd cambiando el rumbo del mercado, pero no sabemos bien cdmo todavia. Cuando
vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta que pasa. Es asi, la historia lo marca".

Eso si -asegura-, hay sefiales. "Hay que estar atento a lo que estd dejando de demandarse. Argentina fue netamente
importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy estd muy mal, muy bajo, y eso nos complica.
Los ultimos ocho afios lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacion nacional e internacional muy
buena. Hay que ir a ver adonde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar de nuevo la rueda y lo que
tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie's y Sotheby's marcan la tendencia
a nivel global. Lo que hay que hacer acd, dentro de nuestras posibilidades y presupuestos, es mirar lo que ellos
hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia donde vamos ni hasta dénde...".

Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta antes
desconocidas. Hace poco, durante una subasta Ilevada a cabo en la sede de Sotheby's de Londres, se ejecutd otro
golpe maestro de Banksy que dejé a todos atdnitos, cuando su obra Nifia con globo fue vendida por 1,4 millones de
ddlares y luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria valorizado aun mas el
cuadro de pintura en aerosol sobre tela. "Se revalorizé a partir de la destruccién. Como él va en contra de las
expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de marketing terrible,
ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice constantemente", opina Sarachaga.

Las tendencias en venta


https://www.infobae.com/america/cultura-america/2018/10/06/banksy-volvio-a-burlarse-del-mercado-del-arte-una-de-sus-obras-se-autodestruyo-al-ser-subastada-por-un-millon-de-euros/

“Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el Malba este afio

"Acd compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mds se vende afuera son objetos
de arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio. Ellos estan
comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura local, pero su arte lo
siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacién", explica.

Lo que mds se vende en la Casa es la pintura argentina. "Estad dividida en tres etapas: precursores y clasicos;
lo moderno -los post 60 como Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta subasta) y
muchos otros que explotaron en esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha Boto o Antonio
Segui, mucho de la época de Di Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo, de los 90 para aca. De
lo contemporaneo no hay tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio generacional... Quizas en las
galerias tienen mads sub 50 que nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se incorporard mas".

Para adquirir las piezas que se subastan, los canales son bastante formales y claros. "Vienen de dos vias: o la gente
gue los tiene en su casa o que hereda y nos llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es que las
cosas vienen. Tenemos 80 afios y nos conocen".

Segun Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda estd mutando. "Lo que ha
cambiado mucho es el tamafo de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamaiio, no chicas.
Estan como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los ultimos tres o cuatro afios, incluso si es de un
mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracidon actual. El mercado de alguna manera corrio
el eje de la obra chica -de 3030 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios importantes. Entonces
dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian un valor y ahora no porque
el mercado de alguna manera los esta depreciando. Tenemos que estar en constante evolucion de lo que la gente
busca".



“El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es bastante
diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones”

Para la valuacion y la autentificacion de las obras de arte -que, de mds esta decir, es mas dificil de lo que parece y
una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademas de contar con un equipo estable de diez personas, consulta de manera
constante con freelancers especializados en cada artista. "Hay mucha gente que nos asesora y nos ayuda para
verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el riesgo al minimo posible. Por ahi alguna vez se nos pasa, seguramente,
es parte del negocio, pero estamos atentos y consultamos. Ante la duda, no presentamos. Hablamos con el experto
sobre tal artista y si dice que no esta convencido preferimos no presentar. Pasa mucho con los asesores que te dicen
'la verdad es que no te puedo decir que es o que no es' de determinado artista. Y después quizds aparece en otra
casa y se vende. Y bueno, es parte del negocio, porque sus expertos lo habran aprobado. Porque la verdad es que la
Unica persona que tiene el si definitivo es el artista que lo pintd o el escultor. Y confids en el grupo que armaste".

Como armar una coleccion

"Tenés que armar una coleccién partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre digo
qgue busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una colecciéon", recomienda el
experto. "Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la vendés y no tenés
en cuenta el valor econémico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversion y mirar 20 afos para adelante
tenés que tener una buena posicién econdmica y entender que esto no es de un dia para el otro".

Afios atras, el arte no se miraba como una inversién, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los hijos y
a las familias. Hoy se incorpord todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra vision y otro paradigma. "Por eso
tenés que ver primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés que abarcar todos los
artistas posibles, y todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en algiin momento algun artista
te va a dar algun valor econédmico que te va a compensar a los otros".

"El mercado va mutando. Hace veinte afios un Quinquela vale lo mismo que hoy. Pero en 15 afios no sabemos qué
va a pasar", reconoce. "No sabemos si va a estar en la cabeza de la demanda. Es imposible. Entonces si vos querés
tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40 afios que te queden de vida y los tenés colgados y
los disfrutas en tu casa. Y si vas con una inversidén tenés que entender que por 15 o 20 afos tenés que tenerlo
inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es
bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones".

http://sintoniauno.com/sintoniauno/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-compradores-
de-las-nuevas-generaciones/
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Jévenes y arte: el desafio de las casas de subastas para atraer compradores de las nuevas generaciones

sabado 27 octubre, 2018 - 18:14 El Portal de Salta

Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demds objetos coleccionables, fundada en
el Reino Unido, y una de las referentes mundiales junto a Chritie’s para las casas mas pequefias, como la de Martin
Sarachaga en Argentina

”El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar”. Ese es basicamente el
concepto que Martin Sardchaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que un cliente ansioso -en
general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de arte o un mueble antiguo.
La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sarachaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del fundador,
Juan Daniel Sarachaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejo la estabilidad de un puesto seguro y se
adentrd en un mundo totalmente diferente. “Por alguna razén se independiza y empieza con esto”, cuenta Martin,
quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decisién, pero que recuerda que primero comenzd en
subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e importantes colecciones de arte.
Asi se metid en este nicho.Y tampoco estd muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin-
no hubiera muerto y él no hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. “Estaba terminando la facultad y
tenia que ver qué hacer. Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papa y, bueno, me hice cargo y
me quedé. Pasaron 22 afios. Si vos me preguntas si yo estaria aca si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una
pregunta que siempre me hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd”, reconoce Sarachaga durante un encuentro con
Infobae, sentado en su despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Pefia 1778 mientras da vuelta con una cuchara
su café con leche.


https://elportaldesalta.com.ar/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-compradores-de-las-nuevas-generaciones/
https://elportaldesalta.com.ar/author/wp_portal/

Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta. Las
escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincén y recoveco, esos en los que
los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrifiando objetos de antafo. Algunas pinturas estan
colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre cdmodas de madera y esculturas de todo tipo.

”La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo”, apunta el
nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea. Luego de
las de arte decorativo hubo dos mas dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso vendieron una
escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor argentino Enio lommi. A la
Fundacidon Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la coleccion
de pintura argentina mas importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un 6leo de Emilio Pettoruti
titulado La Cancién del Pueblo, que actualmente se exhibe en el Malba. “Hoy serian unos 800 mil ddlares al délar
actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el milléon. Es uno de los pocos artistas argentinos internacionalizados,
como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendié en los 90. Hoy vendemos a valores similares pero 25
afios después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mds al arte argentino en el mundo. Hay que
copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para beneficio de todos. El Estado también se
beneficiaria”, reclama.



Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros

En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacion del arte por
el mundo: “Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el mundo, el arte
es libre de circulacién. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre hay un ‘te doy pero te
saco’. El mundo del arte tiene que tener libre circulacidon para crecer”. Los compradores El perfil del publico que
acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el comprador de arte es una persona
con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversién o por el mero y sencillo disfrute del arte en si, esta dispuesto a
inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede ser 15 afios si quiere vender la pintura o la
escultura de nuevo vy reingresarla al mercado, o toda una vida y pasarla a sus descendientes como parte de su
herencia. El desafio hoy en el pais es incorporar a los “sub 50”, aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es
moneda corriente en este tipo de subastas. “Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasé en otros
paises. Acd nos esta costando, pero estan apareciendo de a poco”, dice mientras recuerda a un abogado joven que
adquirid algunas piezas en jornadas anteriores. “Tiene que ver con el contexto y en cémo se mira el tema del
coleccionismo y la compra de arte acd”.”Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a
veces hacen subastas mensuales o semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al afio, donde
tratamos de mantener un cierto nivel, y a veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y
compran en el momento. Las subastas son un segundo paso, cuando ya tienen una colecciéon y buscan otras
opciones”, explica Martin, al tiempo que asegura que en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las
subastas como rivales, aunque él estd convencido de que en realidad son dos jugadores complementarios. “Todos
tenemos que trabajar por el arte argentino”, remarca. “La Cancién del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los
90 por la Fundacién Costantini por 324 mil délares (Malba)El coleccionismo joven esta en crecimiento, y es cuestion
de tiempo para que entren al mercado con todo, pero, segln Sardchaga, eso ocurrird “cuando empiecen a ver que
en la subastas se puede comprar aunque haya que esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 afios vive con
una ansiedad que tiene que tener todo para mafana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de
como son las cosas”. Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los
ambitos, llegd para dar vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e
internacionales, todavia le cuesta entender hacia dénde lleva el juego. “En la generacion de mi abuelo, vos para ver
lo que tenia una casa de subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una
transicién hacia algo que no conocemos. La tecnologia esta cambiando el rumbo del mercado, pero no sabemos bien
como todavia. Cuando vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta que pasa. Es asi, la
historia lo marca”. Eso si -asegura-, hay sefales. “Hay que estar atento a lo que estd dejando de demandarse.
Argentina fue netamente importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy estda muy mal, muy
bajo, y eso nos complica. Los ultimos ocho afios lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacidn
nacional e internacional muy buena. Hay que ir a ver adénde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar
de nuevo la rueda y lo que tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie’s y
Sotheby’s marcan la tendencia a nivel global. Lo que hay que hacer acd, dentro de nuestras posibilidades y
presupuestos, es mirar lo que ellos hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia dénde vamos ni hasta
ddnde...”.Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta



antes desconocidas. Hace poco, durante una subasta llevada a cabo en la sede de Sotheby’s de Londres, se ejecutd
otro golpe maestro de Banksy que dejo a todos atdnitos, cuando su obra Nifia con globo fue vendida por 1,4 millones
de ddlares y luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria valorizado aiin mas el
cuadro de pintura en aerosol sobre tela. “Se revalorizé a partir de la destruccion. Como él va en contra de las
expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de marketing terrible,
ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice constantemente”, opina Sardchaga.
Las tendencias en venta “Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el Malba este afio”
Acd compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mas se vende afuera son objetos de
arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio. Ellos estan
comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura local, pero su arte lo
siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacion”, explica. Lo que mds se vende en la
Casa es la pintura argentina. “Estd dividida en tres etapas: precursores y clasicos; lo moderno -los post 60 como
Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta subasta) y muchos otros que explotaron en
esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha Boto o Antonio Segui, mucho de la época de Di
Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo, de los 90 para acad. De lo contempordneo no hay
tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio generacional... Quizds en las galerias tienen mas sub 50 que
nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se incorporara mas”. Para adquirir las piezas que se subastan, los
canales son bastante formales y claros. “Vienen de dos vias: o la gente que los tiene en su casa o que hereda y nos
llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es que las cosas vienen. Tenemos 80 afios y nos
conocen”. Segln Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda estd mutando. “Lo
gue ha cambiado mucho es el tamafio de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamafio, no
chicas. Estdan como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los ultimos tres o cuatro afios, incluso si es de
un mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracién actual. El mercado de alguna manera
corrié el eje de la obra chica -de 30x30 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios importantes.
Entonces dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian un valor y ahora
no porque el mercado de alguna manera los esta depreciando. Tenemos que estar en constante evolucién de lo que
la gente busca”. “El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es
bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones” Para la valuacién y la autentificacidn de las obras
de arte -que, de mas esta decir, es mas dificil de lo que parece y una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademads de
contar con un equipo estable de diez personas, consulta de manera constante con freelancers especializados en cada
artista. “Hay mucha gente que nos asesora y nos ayuda para verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el riesgo al
minimo posible. Por ahi alguna vez se nos pasa, seguramente, es parte del negocio, pero estamos atentos y
consultamos. Ante la duda, no presentamos. Hablamos con el experto sobre tal artista y si dice que no esta
convencido preferimos no presentar. Pasa mucho con los asesores que te dicen ‘la verdad es que no te puedo decir
gue es o que no es’ de determinado artista. Y después quizas aparece en otra casa y se vende. Y bueno, es parte del
negocio, porque sus expertos lo habran aprobado. Porque la verdad es que la Unica persona que tiene el si definitivo
es el artista que lo pinté o el escultor. Y confias en el grupo que armaste”. Cémo armar una coleccién

"Tenés que armar una coleccion partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre digo
gue busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una coleccidn”, recomienda el
experto. “Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la vendés y no tenés
en cuenta el valor econémico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversion y mirar 20 afios para adelante
tenés que tener una buena posicidn econdmica y entender que esto no es de un dia para el otro”.Afios atras, el arte
no se miraba como una inversion, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los hijos y a las familias. Hoy
se incorpord todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra visidon y otro paradigma. “Por eso tenés que ver
primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés que abarcar todos los artistas posibles, y
todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en algin momento algun artista te va a dar algun
valor econdmico que te va a compensar a los otros”. “El mercado va mutando. Hace veinte afios un Quinquela vale lo
mismo que hoy. Pero en 15 afos no sabemos qué va a pasar”, reconoce. “No sabemos si va a estar en la cabeza de la
demanda. Es imposible. Entonces si vos querés tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40
afios que te queden de vida y los tenés colgados y los disfrutds en tu casa. Y si vas con una inversion tenés que
entender que por 15 o 20 afos tenés que tenerlo inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino
cuando la gente te lo quiere comprar, que es bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones”.

https://elportaldesalta.com.ar/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-compradores-de-las-
nuevas-generaciones/
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Jovenes y arte: el desafio de las casas de subastas
para atraer compradores de las nuevas
generaciones

Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demds objetos coleccionables, fundada en
el Reino Unido, y una de las referentes mundiales junto a Chritie’s para las casas mas pequefias, como la de Martin
Sarachaga en Argentina

"El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar". Ese es basicamente el
concepto que Martin Sarachaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que un cliente ansioso -en
general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de arte o un mueble antiguo.
La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sardchaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del fundador,
Juan Daniel Sarachaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejé la estabilidad de un puesto seguro y se
adentré en un mundo totalmente diferente. "Por alguna razén se independiza y empieza con esto", cuenta Martin,
quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decisién, pero que recuerda que primero comenzé en



subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e importantes colecciones de arte.
Asi se metio en este nicho.

Y tampoco esta muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin- no hubiera muerto y él no
hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. "Estaba terminando la facultad y tenia que ver qué hacer.
Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papd y, bueno, me hice cargo y me quedé. Pasaron 22
afios. Si vos me preguntas si yo estaria acd si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una pregunta que siempre me
hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd", reconoce Sarachaga durante un encuentro con Infobae, sentado en su
despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Peila 1778 mientras da vuelta con una cuchara su café con leche.

Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta. Las
escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincén y recoveco, esos en los que
los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrifiando objetos de antafo. Algunas pinturas estan
colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre cdmodas de madera y esculturas de todo tipo.

"La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo", apunta el
nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea. Luego de
las de arte decorativo hubo dos mds dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso vendieron una
escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor argentino Enio lommi.

A la Fundacion Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la
coleccion de pintura argentina mds importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un dleo de Emilio
Pettoruti titulado La Cancidén del Pueblo, que actualmente se exhibe en el Malba. "Hoy serian unos 800 mil ddlares
al délar actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el milléon. Es uno de los pocos artistas argentinos
internacionalizados, como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendidé en los 90. Hoy vendemos a
valores similares pero 25 afios después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mas al arte argentino
en el mundo. Hay que copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para beneficio de todos. El Estado
también se beneficiaria", reclama.



Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros

En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacion del arte por
el mundo: "Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el mundo, el arte
es libre de circulacién. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre hay un 'te doy pero te
saco'. El mundo del arte tiene que tener libre circulacién para crecer".

Los compradores

El perfil del publico que acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el comprador
de arte es una persona con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversidn o por el mero y sencillo disfrute del arte
en si, estd dispuesto a inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede ser 15 afios si quiere
vender la pintura o la escultura de nuevo y reingresarla al mercado, o toda una vida y pasarla a sus descendientes
como parte de su herencia.

El desafio hoy en el pais es incorporar a los "sub 50", aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es moneda
corriente en este tipo de subastas. "Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasd en otros paises.
Aca nos esta costando, pero estan apareciendo de a poco", dice mientras recuerda a un abogado joven que adquirié
algunas piezas en jornadas anteriores. "Tiene que ver con el contexto y en cdmo se mira el tema del coleccionismo y
la compra de arte acad".

"Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a veces hacen subastas mensuales o
semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al afio, donde tratamos de mantener un cierto nivel, y a
veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y compran en el momento. Las subastas son
un segundo paso, cuando ya tienen una coleccién y buscan otras opciones", explica Martin, al tiempo que asegura
gue en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las subastas como rivales, aunque él estd convencido de que
en realidad son dos jugadores complementarios. "Todos tenemos que trabajar por el arte argentino"”, remarca.



“La Cancion del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los 90 por la Fundacién Costantini por 324 mil délares
(Malba)

El coleccionismo joven estd en crecimiento, y es cuestion de tiempo para que entren al mercado con todo, pero,
segln Sarachaga, eso ocurrird "cuando empiecen a ver que en la subastas se puede comprar aunque haya que
esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 afos vive con una ansiedad que tiene que tener todo para
mafiana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de cdmo son las cosas".

Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los dmbitos, llegd para dar
vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e internacionales, todavia le
cuesta entender hacia dénde lleva el juego. "En la generacidon de mi abuelo, vos para ver lo que tenia una casa de
subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una transicién hacia algo que
no conocemos. La tecnologia esta cambiando el rumbo del mercado, pero no sabemos bien como todavia. Cuando
vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta que pasa. Es asi, la historia lo marca".

Eso si -asegura-, hay sefales. "Hay que estar atento a lo que esta dejando de demandarse. Argentina fue netamente
importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy esta muy mal, muy bajo, y eso nos complica.
Los ultimos ocho afios lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacidon nacional e internacional muy
buena. Hay que ir a ver addnde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar de nuevo la rueda y lo que
tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie's y Sotheby's marcan la tendencia
a nivel global. Lo que hay que hacer acd, dentro de nuestras posibilidades y presupuestos, es mirar lo que ellos
hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia donde vamos ni hasta dénde...".

Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta antes
desconocidas. Hace poco, durante una subasta llevada a cabo en la sede de Sotheby's de Londres, se ejecutd otro



https://www.infobae.com/america/cultura-america/2018/10/06/banksy-volvio-a-burlarse-del-mercado-del-arte-una-de-sus-obras-se-autodestruyo-al-ser-subastada-por-un-millon-de-euros/

golpe maestro de Banksy que dejé a todos atdnitos, cuando su obra Nifia con globo fue vendida por 1,4 millones de
dolares y luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria valorizado ain mas el
cuadro de pintura en aerosol sobre tela. "Se revalorizé a partir de la destruccion. Como él va en contra de las
expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de marketing terrible,
ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice constantemente", opina Sarachaga.

Las tendencias en venta

“Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el Malba este afio

"Acd compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mds se vende afuera son objetos
de arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio. Ellos estdn
comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura local, pero su arte lo
siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacién”, explica.

Lo que mads se vende en la Casa es la pintura argentina. "Estad dividida en tres etapas: precursores y clasicos;
lo moderno -los post 60 como Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta subasta) y



muchos otros que explotaron en esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha Boto o Antonio
Segui, mucho de la época de Di Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo, de los 90 para aca. De
lo contemporaneo no hay tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio generacional... Quizas en las
galerias tienen mas sub 50 que nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se incorporard mas".

Para adquirir las piezas que se subastan, los canales son bastante formales y claros. "Vienen de dos vias: o la gente
que los tiene en su casa o que hereda y nos llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es que las
cosas vienen. Tenemos 80 afos y nos conocen".

Segun Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda esta mutando. "Lo que ha
cambiado mucho es el tamano de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamaiio, no chicas.
Estdn como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los ultimos tres o cuatro afios, incluso si es de un
mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracidn actual. El mercado de alguna manera corrié
el eje de la obra chica -de 30x30 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios importantes. Entonces
dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian un valor y ahora no porque
el mercado de alguna manera los esta depreciando. Tenemos que estar en constante evolucidn de lo que la gente
busca".

“El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es bastante
diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones”

Para la valuacién y la autentificacién de las obras de arte -que, de mds estd decir, es mas dificil de lo que parece y
una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademas de contar con un equipo estable de diez personas, consulta de manera
constante con freelancers especializados en cada artista. "Hay mucha gente que nos asesora y nos ayuda para
verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el riesgo al minimo posible. Por ahi alguna vez se nos pasa, seguramente,
es parte del negocio, pero estamos atentos y consultamos. Ante la duda, no presentamos. Hablamos con el experto
sobre tal artista y si dice que no esta convencido preferimos no presentar. Pasa mucho con los asesores que te dicen
'la verdad es que no te puedo decir que es o que no es' de determinado artista. Y después quizds aparece en otra
casa y se vende. Y bueno, es parte del negocio, porque sus expertos lo habran aprobado. Porque la verdad es que la
Unica persona que tiene el si definitivo es el artista que lo pintd o el escultor. Y confids en el grupo que armaste".

Como armar una coleccion

"Tenés que armar una coleccién partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre digo
gue busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una coleccién", recomienda el
experto. "Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la vendés y no tenés
en cuenta el valor econémico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversion y mirar 20 afos para adelante
tenés que tener una buena posicién econdmica y entender que esto no es de un dia para el otro".

Afios atras, el arte no se miraba como una inversidn, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los hijos y
a las familias. Hoy se incorpord todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra visidén y otro paradigma. "Por eso
tenés que ver primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés que abarcar todos los
artistas posibles, y todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en algin momento algun artista
te va a dar algun valor econémico que te va a compensar a los otros".

"El mercado va mutando. Hace veinte afios un Quinquela vale lo mismo que hoy. Pero en 15 aifios no sabemos qué
va a pasar", reconoce. "No sabemos si va a estar en la cabeza de la demanda. Es imposible. Entonces si vos querés
tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40 afios que te queden de vida y los tenés colgados y
los disfrutas en tu casa. Y si vas con una inversién tenés que entender que por 15 o 20 afios tenés que tenerlo
inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es
bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones".

https://purorocknacional.com.ar/jovenes-y-arte-el-desafio-de-las-casas-de-subastas-para-atraer-compradores-de-
las-nuevas-generaciones/
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Jovenes y arte: el desafio de las casas de subastas
para atraer compradores de las nuevas generaciones
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Sotheby’s

© THX Medios S.A. Sotheby’s es una casa de subastas, mayoritariamente de obras de arte y demds objetos
coleccionables, fundada en el Reino Unido

"El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar". Ese es
basicamente el concepto que Martin Sardchaga, de la homdnima casa de subastas, debe recitar cada vez que
un cliente ansioso -en general joven, de esos que escasean en este mundillo- quiere vender rapido una pieza de
arte o un mueble antiguo. La paciencia es imperativa, en especial en el universo del arte, y mas incluso en su
mercado secundario.

La casa de subastas y remates Martin Sarachaga cumple 80 afios en el mercado. Martin es el nieto del
fundador, Juan Daniel Sarachaga, un exempleado del Banco Hipotecario que dejd la estabilidad de un puesto
seguro y se adentrdé en un mundo totalmente diferente. "Por alguna razén se independiza y empieza con esto",
cuenta Martin, quien desconoce la razén por la que su abuelo tomd aquella decisidn, pero que recuerda que
primero comenzd en subastas judiciales con bienes inmuebles, y dentro de estas subastas veia varias e
importantes colecciones de arte. Asi se metié en este nicho.

Y tampoco estd muy seguro de qué hubiera ocurrido si su padre -también llamado Martin- no hubiera muerto y
él no hubiera tenido que hacerse cargo del negocio familiar. "Estaba terminando la facultad y tenia que ver qué
hacer. Queria quizas ir a estudiar afuera, pero de repente muere papa y, bueno, me hice cargo y me quedé.
Pasaron 22 aios. Si vos me preguntds si yo estaria aca si mi padre estuviera vivo no tengo idea. Es una pregunta
gue siempre me hago, pero bueno, las cosas pasan y pasd", reconoce Sarachaga durante un encuentro


http://www.infobae.com/

con Infobae, sentado en su despacho en la sede de la Casa en Rodriguez Peia 1778 mientras da vuelta con una
cuchara su café con leche.

© Proporcionado por THX Medios S.A. Juan Daniel Sarachaga, fundador de la casa

Es una tarde de octubre y ya estd todo listo para la puja, en el segundo dia de subasta del departamento de arte
decorativo. El de Rodriguez Pefia es uno de esos edificios antiguos de techos altos que predominan en Recoleta.
Las escaleras llevan a pisos oscuros en los que los cuadros y los muebles ocupan cada rincdn y recoveco, esos en
los que los curiosos se pasarian horas y horas revolviendo cajas y escudrifiando objetos de antafio. Algunas
pinturas estdn colgadas, pero la mayoria descansa apilada junto a otras, entre cémodas de madera y esculturas
de todo tipo.

"La subasta anduvo bien, teniendo en cuenta este momento que estamos viviendo, que es muy malo", apunta
el nieto del fundador sobre las jornadas anteriores, que incluyeron pintura y escultura argentina y europea.
Luego de las de arte decorativo hubo dos mds dedicadas a mapas, impresos y libros. Unos dias antes incluso
vendieron una escultura en acero al Malba por 62 mil délares. Se trata de Continuidad lineal, del escultor
argentino Enio lommi.

A la Fundacion Costantini le deben la mayor venta que tuvo jamas la Casa. Fue en los 90, cuando subastaron la
coleccién de pintura argentina mas importante que tuvieron. Alli adquirieron por 324 mil délares un éleo de
Emilio Pettoruti titulado La Cancion del Pueblo,que actualmente se exhibe en el Malba. "Hoy serian unos 800
mil ddélares al ddlar actual, pero en realidad hoy ese cuadro pasaria el milléon. Es uno de los pocos artistas
argentinos internacionalizados, como Berni. Nunca pudimos alcanzar de nuevo lo que se vendié en los 90. Hoy
vendemos a valores similares pero 25 afos después...Estamos rezagados. Tenemos que crecer, posicionar mas
al arte argentino en el mundo. Hay que copiar lo que otros hicieron bien para hacer crecer el arte para
beneficio de todos. El Estado también se beneficiaria", reclama.



© Proporcionado por THX Medios S.A. Martin Sarachaga junto a sus hermanas Manuela, Maria y Milagros

En ese sentido, aunque aclara que no cree que el Estado deba intervenir, si deberia facilitar la circulacion del
arte por el mundo: "Paises similares al nuestro han podido desarrollar politicas en pos de su desarrollo. En el
mundo, el arte es libre de circulacién. Nosotros al fin ibamos por ese camino y ahora parece que no. Siempre
hay un 'te doy pero te saco'. El mundo del arte tiene que tener libre circulacion para crecer".

Los compradores

El perfil del publico que acude a las subastas es bastante disimil, y depende de la jornada. Obviamente, el
comprador de arte es una persona con un bolsillo abultado, que, ya sea como inversién o por el mero y sencillo
disfrute del arte en si, estad dispuesto a inmovilizar una gran cantidad de dinero durante un tiempo, que puede
ser 15 afios si quiere vender la pintura o la escultura de nuevo y reingresarla al mercado, o toda una vida y
pasarla a sus descendientes como parte de su herencia.

El desafio hoy en el pais es incorporar a los "sub 50", aquel segmento de menos de 50 afios que hoy no es
moneda corriente en este tipo de subastas. "Es un pais en el que no se ha incorporado todavia como si pasoé en
otros paises. Aca nos estd costando, pero estan apareciendo de a poco", dice mientras recuerda a un abogado
joven que adquirié algunas piezas en jornadas anteriores. "Tiene que ver con el contexto y en como se mira el
tema del coleccionismo y la compra de arte acad".

"Lo que pasa es que los sub 50 lo que quieren lo quieren ya, y las casas a veces hacen subastas mensuales o
semanales, o incluso bimestrales. Nosotros hacemos cuatro al afio, donde tratamos de mantener un cierto
nivel, y a veces el apuro por comprar los lleva al mercado primario, a las galerias, y compran en el momento.
Las subastas son un segundo paso, cuando ya tienen una coleccion y buscan otras opciones", explica Martin, al
tiempo que asegura que en la Argentina siempre se ha visto a las galerias y a las subastas como rivales, aunque
él estd convencido de que en realidad son dos jugadores complementarios. "Todos tenemos que trabajar por el
arte argentino", remarca.



© Proporcionado por THX Medios S.A. “La Cancion del Pueblo” de Emilio Pettoruti, adquirido en los 90 por la
Fundacion Costantini por 324 mil délares (Malba)

El coleccionismo joven estd en crecimiento, y es cuestion de tiempo para que entren al mercado con todo,
pero, segln Sardchaga, eso ocurrird "cuando empiecen a ver que en la subastas se puede comprar aunque haya
que esperar. Lo que es claro es que el comprador de 35 aiios vive con una ansiedad que tiene que tener todo
para mafana, pero con el tiempo se arma de paciencia y se da cuenta de cdmo son las cosas".

Y en este nuevo paradigma, la tecnologia es una herramienta que, al igual que en todos los dmbitos, llegd para
dar vuelta el tablero y que a Martin, como también le ocurre a sus competidores locales e internacionales,
todavia le cuesta entender hacia déonde lleva el juego. "En la generacién de mi abuelo, vos para ver lo que tenia
una casa de subastas, como no existia un portal de internet, tenias que ir. Yo creo que estamos en una
transicion hacia algo que no conocemos. La tecnologia estd cambiando el rumbo del mercado, pero no
sabemos bien como todavia. Cuando vos estas en el medio del paradigma es muy dificil saber el final hasta
gue pasa. Es asi, la historia lo marca".

Eso si -asegura-, hay sefiales. "Hay que estar atento a lo que estd dejando de demandarse. Argentina fue
netamente importador de todo arte europeo de fines del siglo XIX. Todo eso hoy estd muy mal, muy bajo, y eso
nos complica. Los ultimos ocho anos lo reemplazamos con arte oriental y eso tuvo una aceptacion nacional e
internacional muy buena. Hay que ir a ver adénde vamos. Los argentinos tendemos a tratar de inventar de
nuevo la rueda y lo que tenemos que hacer es aprender a copiar un poco mas. En funcién de eso, Christie's y
Sotheby's marcan la tendencia a nivel global. Lo que hay que hacer aca, dentro de nuestras posibilidades y
presupuestos, es mirar lo que ellos hacen, aunque ellos tampoco tienen muy en claro hacia déonde vamos ni
hasta donde...".



Es verdad que las casas de subastas mas importantes se encuentran en ocasiones ante situaciones hasta antes
desconocidas. Hace poco, durante una subasta llevada a cabo en la sede de Sotheby's de Londres, se ejecutd
otro golpe maestro de Banksy que dejo a todos atdnitos, cuando su obra Nifia con globo fue vendida por 1,4
millones de ddlaresy luego parcialmente destruida por una trituradora, en un acto que incluso habria
valorizado aln mas el cuadro de pintura en aerosol sobre tela. "Se revalorizé a partir de la destruccién. Como él
va en contra de las expectativas del mercado, es la figurita que mas vale. Esta claro. El ha hecho un trabajo de
marketing terrible, ademas de esta lucha constante contra el mercado que hace que se revalorice
constantemente", opina Sarachaga.

Las tendencias en venta

© Proporcionado por THX Medios S.A. “Continuidad lineal”, del escultor argentino Enio lommi, adquirida por el
Malba este afio

"Acad compran mas que nada pintura local y objetos decorativos de afuera. Lo que mas se vende afuera son
objetos de arte, sobre todo chino. Los chinos se expandieron a todo el mundo y compran mucho de lo propio.
Ellos estan comprando su arte pero estan radicados en otras culturas. No sé si se han adaptado a la cultura
local, pero su arte lo siguen comprando. Argentina trajo mucho arte chino, y esto ayuda a la situacion", explica.

Lo que mas se vende en la Casa es la pintura argentina. "Esta dividida en tres etapas: precursores y clasicos;
lo moderno -los post 60 como Rogelio Polesello, Eduardo Mac Entyre (vendieron dos del artista en esta
subasta) y muchos otros que explotaron en esa época o que se fueron, como Sarah Grilo, Julio Le Parc, Martha
Boto o Antonio Segui, mucho de la época de Di Tella, todo lo cinético y pop-; y, por ultimo, lo contemporaneo,
de los 90 para acd. De lo contemporaneo no hay tanto en subasta, tiene mucho que ver con el recambio
generacional... Quizas en las galerias tienen mas sub 50 que nosotros, pero bueno, con el paso de los afios se
incorporara mas".


https://www.infobae.com/america/cultura-america/2018/10/06/banksy-volvio-a-burlarse-del-mercado-del-arte-una-de-sus-obras-se-autodestruyo-al-ser-subastada-por-un-millon-de-euros/

Para adquirir las piezas que se subastan, los canales son bastante formales y claros. "Vienen de dos vias: o la
gente que los tiene en su casa o que hereda y nos llama, o los comerciantes que viven de esto. Lo importante es
gue las cosas vienen. Tenemos 80 afios y nos conocen".

Segln Sarachaga, la clave para armar una subasta hoy es entender que la demanda esta mutando. "Lo que ha
cambiado mucho es el tamafio de la obra de arte. Hoy el mercado pide obras de arte de gran tamaio, no
chicas. Estdn como desvalorizadas, es un concepto que entendimos en los ultimos tres o cuatro afios, incluso si
es de un mejor periodo del artista. Tiene que ver con el concepto de decoracidn actual. El mercado de alguna
manera corrio el eje de la obra chica -de 30x30 cm o de 40x40 cm, por ejemplo-. Hoy se buscan tamafios
importantes. Entonces dentro de eso también tenemos que aggiornarnos. Hay obras que hace unos afios tenian
un valor y ahora no porque el mercado de alguna manera los estd depreciando. Tenemos que estar en
constante evolucién de lo que la gente busca".

“El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere comprar, que es bastante
diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones”

Para la valuacién y la autentificacion de las obras de arte -que, de mas estd decir, es mas dificil de lo que parece
y una ciencia no tan exacta-, la Casa, ademas de contar con un equipo estable de diez personas, consulta de
manera constante con freelancers especializados en cada artista. "Hay mucha gente que nos asesora y nos
ayuda para verificar un bien. Lo que tratamos es llevar el riesgo al minimo posible. Por ahi alguna vez se nos
pasa, seguramente, es parte del negocio, pero estamos atentos y consultamos. Ante la duda, no presentamos.
Hablamos con el experto sobre tal artista y si dice que no esta convencido preferimos no presentar. Pasa mucho
con los asesores que te dicen 'la verdad es que no te puedo decir que es o que no es' de determinado artista. Y
después quizds aparece en otra casa y se vende. Y bueno, es parte del negocio, porque sus expertos lo habran
aprobado. Porque la verdad es que la Unica persona que tiene el si definitivo es el artista que lo pinté o el
escultor. Y confids en el grupo que armaste".

Como armar una coleccion

"Tenés que armar una coleccién partir de lo que te guste y lo que estas dispuesto a gastar. Por eso yo siempre
digo que busquen profesionales, curadores, gente vinculada al arte que te ayude a armar una coleccion",
recomienda el experto. "Una cosa es para tenerla, disfrutarla y el dia que te canses o quieras tener otra cosa la
vendés y no tenés en cuenta el valor econdmico, o, si querés tenerla, en funcién de tener una inversiéon y mirar
20 afos para adelante tenés que tener una buena posicidon econdmica y entender que esto no es de un dia para
el otro".

Afos atras, el arte no se miraba como una inversién, se miraba como un objeto de valor que se le dejaba a los
hijos y a las familias. Hoy se incorpord todo el mundo de las finanzas, gente que tiene otra visidon y otro
paradigma. "Por eso tenés que ver primero qué vas a abarcar. Decis, bueno, me gusta el arte cinético. Tenés
que abarcar todos los artistas posibles, y todos los periodos que puedas con el presupuesto que tengas. Y en
algin momento algun artista te va a dar algun valor econdmico que te va a compensar a los otros".

"El mercado va mutando. Hace veinte aios un Quinquela vale lo mismo que hoy. Pero en 15 afios no sabemos
qué va a pasar", reconoce. "No sabemos si va a estar en la cabeza de la demanda. Es imposible. Entonces si vos
guerés tener una reserva de valor lo compras, lo disfrutds los 20, 30 o 40 afios que te queden de vida y los tenés
colgados y los disfrutds en tu casa. Y si vas con una inversidn tenés que entender que por 15 o 20 afios tenés
gue tenerlo inmovilizado. El arte no se vende cuando vos querés venderlo sino cuando la gente te lo quiere
comprar, que es bastante diferente a lo que se cree. El arte tiene esas frustraciones".

https://www.msn.com/es-ar/noticias/otras/j%C3%B3venes-y-arte-el-desaf%C3%ADo-de-las-casas-de-subastas-para-
atraer-compradores-de-las-nuevas-generaciones/ar-BBOYZy6
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EL ARTE Y SUS CURIOSIDADES

¢, Sabes qué estan haciendo las
casas de subastas de arte para
atraer a los millennials?

CRISTINA M. GONZALEZ, 31 de octubre de 2018 a las 06:43

MillennialsYT

OCIO Y CULTURA | ARTE Y DISENO

Las nuevas tecnologias como los mdviles, los ordenadores y el Internet en si, nos aportan un gran avance y beneficio
sin embargo, esto no ocurre en el mundo del arte. Obviamente el arte va innovando y adaptandose a las tendencias
y a las épocas que le toca vivir .

No obstante, el arte tradicional tiene un gran valor, ya que es madre del arte contemporaneo. Desgraciadamente,
muy pocas personas son conscientes de su relevancia hoy en dia.

Martin Sarachaga, es un amante del arte que no se rinde y que, tras heredar la casa de subasta de sus antepasados,
hoy busca cdmo atraer a coleccionistas"sub 50".

Se trata de captar clientes de una edad inferior a los 50 afos. Esto es cada vez mas complicado como explica
Sarachaga ya que los amantes del arte de estas edades tienden a comprar en galerias o lugares en los que puedan
adquirir las piezas de forma inmediata.


https://www.periodistadigital.com/ocio-y-cultura
https://www.periodistadigital.com/ocio-y-cultura/arte-y-diseno

Sin embargo, en la casas de subastas como la de la familia Sarachaga, la venta de colecciones son semanales,
mensuales e incluso semestrales. De esta forma, alcanzan un cierto nivel y exclusividad. Esto es un punto a favor
para los grandes coleccionistas, pero una desventaja para los "sub50" que buscan la compra inmediata y por lo
que acaban recurriendo a mercados primarios

Habria que estudiarlo, pero probablemente, ya sea hora de cambiar el mercado del arte de cara a las nuevas
generaciones.

https://www.periodistadigital.com/ocio-y-cultura/arte-y-diseno/2018/10/31/sabes-que-estan-haciendo-las-casas-
de-subastas-de-arte-para-atraer-a-los-millennials.shtml
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El arte, para Martin Sarachaga, es una especie de mandato tan concreto como el
nombre que reluce en la antigua fachada del edificio de Recoleta donde anclé la casa de
subastas homénima, fundada por su abuelo hace 80 afios. Sin embargo, debido a su
profesion de economista y su marcada concepcién ‘austriaca’ de las cuentas nacionales,
habla de ese mercado derribando los pedestales que son parte del status quo del
ambiente.

Primera leccién: el arte no es un producto suntuario sino un bien de Giffen. “No
importa el valor: hay una demanda que siempre esta dispuesta a gastar en ese tipo de
bienes”, plantea Sardchaga. Y aclara: “Pero cuando modificas el tipo de cambio tan
brutalmente, como pasé aca en 6 meses, cambian las expectativas. Entonces, la gente
retiene los délares hasta que ve que el mercado se estabiliza. Pero después vuelve a
estar dispuesta a gastarlos™

Segunda leccién: ley de oferta y demanda. “La gente cree que el mundo del arte se
mueve solamente con las personas de mayor poder adquisitivo, que es un niicleo chico
al que siempre le podés vender algo mas pero que ya tiene un acervo importante por
acumulacién o herencia”. Entonces, ;como asegurar la supervivencia de un mercado de
tamario relativamente pequefio y con una demanda en niveles cercanos a la saturacién?
“La realidad es que, en el mundo, el arte se mueve con la clase media y media alta.
El problema aca es la carga impositiva, que no permite ahorro. Entonces, lo poco que
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El problema aci es la carga impositiva, que no permite ahorro. Entonces, lo poco que
se ahorra se vuelca a las vacaciones u otros consumos, pero no se generan sobrantes de
dinero para que el arte sea parte de un concepto de gasto, con lo cual coleccionar es
una opcién muy lejana para cierto nivel de ingresos. Aparte, cuando hay una corrida
cambiaria, si la expectativa es que va a venir una mayor depreciacién de la moneda, la
gente retiene los délares o gasta lo minimo”.
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Para los nedfitos que quieren adentrarse en el mercado del arte, Sarachaga recomienda
el rango de obras que cotizan entre u$s 500 y u$s 2 mil, una de las categorias con
mayor oferta actualmente. “Este afio ha escaseado bastante la obra de entre uSs 30 mil
y u$s 50 mil, que son valores importantes para la plaza local. La gente tiene la sensacién
de que estd vendiendo en un momento malo y la demanda esta dispuesta a comprar
obras muy buenas pero quiere pagarlas a un valor inferior. Necesitamos estabilidad en
la economia para que haya un sendero claro al establecer cudnto valen las obras”,

En cuanto a nombres propios, la diversidad es clave: “Tenemos algunos cldsicos como
Antonio Berni, Emilio Pettoruti, Xul Solar —que también tienen demanda internacional-;
y por otro lado estidn Antonio Seguf, Guillermo Kuitca, Julio Le Parc, ademas de muchos
artistas jovenes, de entre 40 y 50 afios, que estdn viviendo en el extranjero”.

:Qué hay que saber para iniciarse en el coleccionismo de arte?

Sivan a comprar pintura argentina, es importante saber claramente qué perfodo les
gusta. Nosotros los dividimos en tres: cldsico, moderno y contemporaneo. Tengo
clientes que empezaron hace uno, dos o tres afios y van a lo clasico, que por ahies lo
que menos demanda tiene, pero les gusta. La mayoria esta apostando por artistas
jévenes y con proyeccién internacional. Hay tres factores clave a evaluar: que sea un

artista requerido internacionalmente, su periodo y el tamafio de la obra. Esa

bolsillos-de-clase-media-20181002-0002.html
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artista requerido internacionalmente, su periodo y el tamafio de la obra. Esa
variable antes no se miraba, pero hoy una obra chica -por ejemplo, de 60x60
centimetros, tiene un ‘castigo’ en el mercado, no se la pondera tanto.

:€6mo evoluciond el mercado local en la tiltima década?

Tomando los 10 afios pasados, se puede decir que estd estable, En 2017 hubo bastante
demanda dentro de la realidad del mercado argentino, que no es comparable con Brasil,
México ni los Estados Unidos. La economia es un estado emocional también, y cuando
el momento es complicado, indudablemente afecta la inversidn en arte. Las
expectativas cambian todo. Y para comprar arte uno tiene que tener cierta
disponibilidad de dinero pero ademads estar con ganas, con animo. Ahora hay un
movimiento cultural -sobre todo con ArteBA, Basel Cities y con la posibilidad de exportar
obras de arte- como nunca ha tenido el mercado argentino.

:C6mo es la Argentina en tanto fabrica de artistas?

Es muy buena y prolifica. Aca tenés maravillosos artistas. El problema es la demanda.
Oferta hay de lo que quieras, de la corriente que quieras, de la clase que quieras:
tenemos grandes talentos.

;C6mo se fija el valor de una obra?

bolsillos-de-clase-media-20181002-0002.html
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¥ curo -0,5238 40,3601 40,4683
Es como cualquier producto. En el mercado primario, es un trabajo entre el artistay
¥ ReAL -0,1436 9,5872 9,6113

el galerista: consenstian un valor y después ven si la demanda responde. En el

G+ o e 2o
mercado secundario, las casas de subastas tenemos estadisticas que permiten + errcom 5:350,3900 63513200
(| proyectar. Por ejemplo: Benito Quinquela Martin es un artista muy prolifico y siempre
p tiene bastante demanda, pero tiene tres periodos: entre los afios ‘20 y 30 tiene un valor,
del 40 al ‘50 tiene un valor menor, y a partir del '68 no es tan demandado porque estaba
mas grande y fue perdiendo la vista. De nuevo, el mercado lleva a mirar el tamano VIDEOS
también: puede ser que una obra del 20 6 ‘30 sea fantdstica pictéricamente pero por ahi
tiene un tamafio chico, y de repente una obra 20 afios mas joven pero del doble de . .
o Y p i - N J p 5 ! Macri habl6 sobre
tamafio tiene un valor que hace 10 6 15 afios no tenia. el ARA San Juan:
pidi6 "bajar la
. . . . . . s e . PP ansiedad” y seguir
(Consejos para invertir, segun el nivel de riesgo que se esté dispuesto a asumir? ~F la basqueda
Quien arma una coleccién en funcidn de una inversion a largo plazo -20 6 25 afios en » Un verano en
) A . | Sankt Moritz
adelante- tiene que tener un gran curador que lo asesore para saber pordéndevaairel
mercado. Si alguien quiere comprar arte contemporaneo, por ejemplo, no puede atacar
un solo artista. Puede pasar que una persona compre un cuadroy 20 afios después se A
venda a un precio alto, pero las posibilidades son bajisimas. Por eso, hay que tratar de q diﬁmalgﬁs rusos
P . . . que tardaron un
abarcar lo mas posible en cuanto a artistas y a la obra de esos artistas. Desde luego, afio en tallar
cuando comprds algo de un contempordneo, no sahés cuanto va a valer ese artista o ese o
2 o = m 2o ® FH 9 W@ o=
Bl GlobalNews Group | Bisquedaic X | BN GNG news x  (C Sarichagas: "laeconomizesuns X + - X
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abarcar lo mas posible en cuanto a artistas y a la obra de esos artistas. Desde luego, el

f cuando compras algo de un contemporaneo, no sabés cuanto va a valer ese artista o ese —
perfodo preciso dentro de unos afios, entonces tenés que abarcar un perfodo mas
grande y mayor cantidad de obras, Esta opcién es una inversién de riesgo alto porque

G+ implica dejar los activos parados durante mucho tiempo. El arte no se vende cuando
= uno quiere: se vende cuando el mercado te quiere comprar. El inversor de riesgo
medio es el que apuesta un poco en varios lugares, con un concepto de portfolio. Al

p inversor de bajo riesgo -basicamente, la clase media- siempre le conviene comprar lo

clasico (entre 1910 y 1970) porque tiene que apuntar a resguardar el valor de la pintura.
Mi consejo, para todos, es tener un gran profesional que asesore, porque es facil
equivocarse. A veces la gente no quiere hacer ese gasto extra, pero achica el margen de

error.
EN ESTA NOTA
‘ dixit ‘ subastas arte Martin Sarachaga
fCDmPartir en Facebook G+Compartir en Google + =

https://www.cronista.com/clase/dixit/Con-obras-de-hasta-us-2000-como-invertir-en-arte-para-bolsillos-
de-clase-media-20181002-0002.html
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LA ESCULTURA DE BRONCE YA TIENE REPLICAS EN AMSTERDAM Y EN SHANGHAI

Ponen a la venta en Londres a un ‘clon’

del historico Toro de Wall

Una nueva versién de
la obra regalada a la
ciudad de Nueva York
por el artista Arturo
Di Modica sera
subastada por
Phillips con una base
de u$s 500.000

Especial para El Cronista

Las dos esculturas, que son ico-
nos de Nueva York, han sido re-
galos que recibié la ciudad. La
Estatua de la Libertad, realizada
por el escultor francés, Frédéric
Bartholdi, y su estructura por el
arquitecto Eiffel, fue un regalo
de Francia a los Estados Unidos
en el centenario de su libertad
en 1876. Y el otro icono es el To-
ro de Wall Street, regalo inespe-
rado del escultor siciliano Arturo
Di Modica (77), que lo instalé en
diciembre de 1989.

El escultor ha realizado va-
rias acciones marketineras en
su historia. En 1977, deposito
en la entrada del Rockefeller
Center 60 toneladas de mar-
mol con sus obras, fue multa-
do con u$s 25, pero conquisté
fama y primeras planas de los
diarios cuando el alcalde de la
ciudad le permitié dejarlas y
asi realizar su exposicion tem-
poral callejera.

El toro, que tiene 5,5 metros
de largo y 3,5 de altura y 3200
kilos, fue fundido por el artis-

Obra de Jean Dubuffet

El Toro de Wall Street de Arturo Di Modica

ta a un costo de u$s 350.000 y
depositado en Wall Street, al
pie de un drbol de navidad,
como regalo del artista. Mas
tarde, fue instalado a pocos

metros en Bowling Green, un
parque donde la obra es el
gran atractivo. La levenda ur-
bana dice que hay que besarle
los testiculos al toro y la fortu-

Street

Caballo de Lucio Fontana

nallegardatu casa.

El artista s6lo ha vendido
cuatro obras en remates y en
precios que van de los u$s
1000 a los 20.000, pero esta se-
mana en Londres se ofrece
una nueva version, de 180x100
cm, por el cual se piden u$s
500.000 para arrancar. El artis-
ta o un inversor han realizado
12 copias de la misma y espe-
ran que vayan a distintos mer-
cados bursdtiles del mundo.

| Lucio Fontana sera la
vedette de estas
ventas con 25 obras y
precios que buscan
nuevo récord

Ya hay en Amsterdam y Shan-
ghdi copias del neoyorquino.
Phillips es quien lo ofrece
en el marco de sus ventas de
arte del siglo XX. Buscando
consolidarse como la tercera
casa de subastas de Occiden-
te, la oferta estd compuesta
por los autores de mayor de-
manda: Baselitz, Richter, Du-
buffet, Fontana, Botero y War-
hol. Son mds de 240 obras en
oferta y esperan recaudar
unos u$s 50 millones (Chris-
tie's tiene estimados unos u$s

100 millones en ventas).

Ademds del toro, sobresale
un caballo en arcilla y cerdmi-
ca realizado por nuestro ad-
mirado Lucio Fontana. Tiene
un gran tamano, de 60x80 cm,
y la base es superior a los uSs
500.000.

Nuestro rosarino es la ve-
dette de estas ventas en Lon-
dres ya que se ofrecen mds de
25 obras de su autoria y sus ya
altos precios buscan nuevos
récords. En Buenos Aires hay
subastas en Bullrich, Gaona,
Wernicke y también en Mar-
tin Sardchaga y, en todas
ellas, la figura es Fernando
Fader, cuyas obras estdn esti-
madas entre u$s 180 y 70.000,
ante la situacién financiera
estas subastas nos marcardn
la salud de nuestro mercado y
veremos si la gente prefiere
arte o papeles verdes.

Ademds del arte de los ar-
gentinos hay buenas ofertas
de libros y de plateria y tam-
bién, como novedad, los pon-
chos, luego de la gran venta
de la coleccién Moneta que
realizé Juan Antonio Sardcha-
ga, que ya adelanta su subasta
de noviembre con joyas de la
coleccién Larreta que se en-
contraban en Tandil en la es-
tancia Acelain.
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DOLAR CREDITOS CHARTS INVERSIONES GUIADE EMPRESASIT

DONDE PAGAS GANANCIAS Y TE QUEDAS SIN GANANCIAS.

Toro de Wall Street

Una nueva version de la obra regalada a la ciudad de Nueva York por el artista Arturo Di
Modica sera subastada por Phillips con una base de u$s 500.000
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DONDE VIAJAR A MIAMI

por IGNACIO QUTIERREZ

ZaLDIVAR Las dos esculturas, que son fconos de Nueva York, han sido regalos que recibié la ciudad. La

Espgf“f’h‘ig;r_a El Estatua de la Libertad, realizada por el escultor francés, Frédéric Bartholdi, y su estructura A COMPRAR ROPA
por el arquitecto Eiffel, fue un regalo de Francia a los Estados Unidos en el centenario de su qEZEc:::::::::A
f libertad en 1876. Y el otro icono es el Toro de Wall Street, regalo inesperado del escultor SIN VIAJAR A MIAML.

y siciliano Arturo Di Modica (77), que lo instalé en diciembre de 1989.

G+ El escultor ha realizado varias acciones marketineras en su historia. En 1977, deposité en la

= entrada del Rockefeller Center 60 toneladas de mérmol con sus obras, fue multado con uSs
25, pero conquisté fama y primeras planas de los diarios cuando el alcalde de la ciudad le

9 permitié dejarlas y asf realizar su exposicién temporal callejera.

El toro, que tiene 5,5 metros de largo y 3,5 de altura y 3200 kilos, fue fundido por el artista a
un costo de uS$s 350.000 y depositado en Wall Street, al pie de un arbol de navidad, como
regalo del artista. Mds tarde, fue instalado a pocos metros en Bowling Green, un parque
donde la obra es el gran atractivo. La leyenda urbana dice que hay que besarle los testiculos
altoro y la fortuna llegard a tu casa.

El artista s6lo ha vendido cuatro obras en remates y en precios que van de los uSs 1000 a los
20.000, pero esta semana en Londres se ofrece una nueva versién, de 180x100 em, por el cual
se piden uSs 500.000 para arrancar. El artista o un inversor han realizado 12 copias de la
misma y esperan que vayan a distintos mercados bursatiles del mundo. Ya hay en Amsterdam
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Phillips es quien lo ofrece en el marco de sus ventas de arte del siglo XX. Buscando
f consolidarse como la tercera casa de subastas de Occidente, la oferta estd compuesta por los
y autores de mayor demanda: Baselitz, Richter, Dubuffet, Fontana, Botero y Warhol. Son més
G de 240 obras en oferta y esperan recaudar unos uSs 50 millones (Christies tiene estimados
+
unos uss 100 millones en ventas).
9 Ademds del toro, sobresale un caballo en arcilla y cerémica realizado por nuestro admirado
Lucio Fontana. Tiene un gran tamaiio, de 60x80 cm, y la base es superior a los uSs 500.000.

Nuestro rosarino es la vedette de estas ventas en Londres ya que se ofrecen mds de 25 obras
de su autorfa y sus ya altos precios buscan nuevos récords. En Buenos Aires hay subastas en
Bullrich, Gaona, Wernicke y también en Martin Sardchaga y, en todas ellas, la figura es
Fernando Fader, cuyas obras estan estimadas entre uSs 180 y 70.000, ante la situacién
financiera estas subastas nos marcaran la salud de nuestro mercado y veremos si la gente
prefiere arte o papeles verdes.

Ademds del arte de los argentinos hay buenas ofertas de libros y de plateria y también, como
novedad, los ponchos, luego de la gran venta de la coleccion Moneta que realizé Juan
Antonio Sarachaga, que ya adelanta su subasta de noviembre con joyas de la coleccién
Larreta que se encontraban en Tandil en la estancia Acelain.

https://www.cronista.com/negocios/Ponen-a-la-venta-en-Londres-a-un-clon-del-Toro-de-Wall-Street-

20181004-0072.html
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Ponen a la venta en Londres a un clon del Toro
de Wall Street

Una nueva versiéon de |la obra regalada a la ciudad de Nueva York por el
artista Arturo Di Modica sera subastada por Phillips con una base de
uSs 500.000

*

Las dos esculturas, que son iconos de Nueva York, han sido regalos que recibié la ciudad. La Estatua de la
Libertad, realizada por el escultor francés, Frédéric Bartholdi, y su estructura por el arquitecto Eiffel, fue un
regalo de Francia a los Estados Unidos en el centenario de su libertad en 1876. Y el otro icono es el Toro de Wall
Street, regalo inesperado del escultor siciliano Arturo Di Modica (77), que lo instalé en diciembre de 1989.

El escultor ha realizado varias acciones marketineras en su historia. En 1977, deposité en la entrada del
Rockefeller Center 60 toneladas de marmol con sus obras, fue multado con uSs 25, pero conquistd famay
primeras planas de los diarios cuando el alcalde de la ciudad le permitié dejarlas y asi realizar su exposicién
temporal callejera.

El toro, que tiene 5,5 metros de largo y 3,5 de altura y 3200 kilos, fue fundido por el artista a un costo de uSs
350.000 y depositado en Wall Street, al pie de un arbol de navidad, como regalo del artista. Mds tarde, fue
instalado a pocos metros en Bowling Green, un parque donde la obra es el gran atractivo. La leyenda urbana
dice que hay que besarle los testiculos al toro y la fortuna llegard a tu casa.


http://www.diariodecultura.com.ar/wp-content/uploads/2018/10/20181004_080257360_dcc051018-018f01_crop1538697873482.jpg_418415744.jpg

El artista sélo ha vendido cuatro obras en remates y en precios que van de los uSs 1000 a los 20.000, pero esta
semana en Londres se ofrece una nueva version, de 180x100 cm, por el cual se piden u$s 500.000 para
arrancar. El artista o un inversor han realizado 12 copias de la misma y esperan que vayan a distintos mercados
bursatiles del mundo. Ya hay en Amsterdam y Shanghdi copias del neoyorquino.

Phillips es quien lo ofrece en el marco de sus ventas de arte del siglo XX. Buscando consolidarse como la tercera
casa de subastas de Occidente, la oferta estd compuesta por los autores de mayor demanda: Baselitz, Richter,
Dubuffet, Fontana, Botero y Warhol. Son mas de 240 obras en oferta y esperan recaudar unos uSs 50 millones
(Christies tiene estimados unos uSs 100 millones en ventas).

Ademas del toro, sobresale un caballo en arcilla y ceramica realizado por nuestro admirado Lucio Fontana.
Tiene un gran tamafio, de 60x80 cm, y la base es superior a los uSs 500.000.

Nuestro rosarino es la vedette de estas ventas en Londres ya que se ofrecen mas de 25 obras de su autoria y sus
ya altos precios buscan nuevos récords. En Buenos Aires hay subastas en Bullrich, Gaona, Wernicke y también
en Martin Sarachaga y, en todas ellas, la figura es Fernando Fader, cuyas obras estan estimadas entre uSs 180 y
70.000, ante la situacién financiera estas subastas nos marcardan la salud de nuestro mercado y veremos si la
gente prefiere arte o papeles verdes.

Ademas del arte de los argentinos hay buenas ofertas de libros y de plateria y también, como novedad, los
ponchos, luego de la gran venta de la coleccion Moneta que realizé Juan Antonio Sardchaga, que ya adelanta su
subasta de noviembre con joyas de la coleccidn Larreta que se encontraban en Tandil en la estancia Acelain.

Fuente: El Cronista

http://www.diariodecultura.com.ar/costumbres-y-tendencias/ponen-a-la-venta-en-londres-a-un-clon-del-toro-

de-wall-street/
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